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gewachsen

Zu einem runden Jubilaum macht man gern eine
Bestandsaufnahme. Schaut zurlick, sinniert Gber die
Gegenwart und die kommende Zeit. Die Forder-
gemeinschaft Okologischer Landbau Berlin Branden-
burg (FOL) nimmt ihr zwanzigjahriges Engagement in
der Metropolregion zum Anlass fiir solch eine
Reflexion. Die Biobranche der Region hat sich in zwei
Jahrzehnten auBerst gewandelt. Als Michael Wimmer
im Jahr 2000 antrat, eine Giberverbandliche und
schlagkraftige Presse- und Offentlichkeitsarbeit auf-
zubauen, war Bio ein echtes Nischenprodukt. Heute
ist Bio in der Mitte der Gesellschaft angekommen.

Die Herausforderungen der Biobranche waren und
sind immer auch Auftrag und Inhalt der umfassenden
Arbeit der FOL. Vor diesem Hintergrund suchen die
verschiedenen Perspektiven im vorliegenden Heft,
in Summe wie zu einem Puzzle zusammengelegt, die
Charakteristika und Potenziale des Okolandbaus und
seiner Vermarktung in der Region abzubilden. Ausge-
wahlte Hofportraits erzahlen das Spektrum der
Moglichkeiten landwirtschaftlicher Entwicklung und
Betriebskonzepte in Brandenburg — was zur Umstellung
motiviert, wie Okolandbau mit Natur- und Artenschutz
verknupft werden kann und welche FérdermaBnahmen
Junglandwirte brauchen.

Verschiedene Akteure aus Politik, Beratung, Ausbildung,
Verarbeitung, Handel und Gemeinschaftsverpflegung
kommen zu Wort und illustrieren politische Zusammen-
hange und strukturelle Hintergriinde sowie die gro3en
Chancen der Biobranche in Berlin und Brandenburg.
Die FOL ist in den vergangenen zwei Dekaden
gemeinsam mit und als bedeutender Teil der regionalen
Biobranche zu einem wichtigen Wertschopfungsnetz-
werk gewachsen. Durch die etablierten Beziehungen

zu regionalen Betrieben, Verarbeitern und Vermarktern
sowie die kontinuierliche Kommunikation mit Politik,
Medien und Zivilgesellschaft hat sich der Verein zum
Knotenpunkt, zum Dachverband der hiesigen
Biobranche entwickelt.

Die FOL ware nicht, was sie ist, ohne ihre Mitglieder
und Unterstutzer. Daher geht ein herzliches
Dankeschon an deren Vertrauen und den gelebten
Zusammenhalt! Und zu guter Letzt sei auch dem Team
der Geschaftsstelle gedankt, das mit unermudlicher
Begeisterung Bio voranbringt.

Der FOL-Vorstand
Joyce Moewius, Carlo Horn, Frank Stieldorf
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20 Prozent
Okolandbau
erreichen

wir am besten
mit Uiberzeugten
Landwirten.

Grul3

Liebe Leserschaft,

seit 20 Jahren engagiert sich die Férdergemeinschaft Okolo-
gischer Landbau Berlin-Brandenburg. Das verdient meinen
herzlichen Glickwunsch - allen Mitgliedern sowie dem Team
der strategisch gut aufgestellten Geschaftsstelle. Dass es eine
kluge Entscheidung war, den Verein fir die beiden Bundes-
lander zu grinden, zeigt die Erfolgsgeschichte des regionalen
Netzwerks, das von einem breiten Bindnis von Landwirten,
Verarbeitern, Handlern und Verbrauchern getragen wird.

Bundesweit kann sich Brandenburg gut sehen lassen: 13
Prozent der landwirtschaftlichen Nutzflache und 18 Prozent
der Agrarbetriebe sind Oko. Obwohl Berlin Deutschlands groB-
ter Biomarkt ist, finden Brandenburger Produkte aber nicht im
Selbstlauf ihren Weg zu den Verbrauchern der Hauptstadt.
Bei Brecht heiBt es: ,,Die Muhen der Berge haben wir hinter
uns, vor uns liegen die Mihen der Ebene.” Gerade in den
,Bergen*“ hat die FOL mit unzahligen Aktionen, Gesprachen mit
Verarbeitern, Handlern, Vertretern der Politik und Medien
einen wichtigen Beitrag geleistet, dass der Anteil regionaler
Biolebensmittel in den Regalen gestiegen ist und weiter steigt.

»Die Muhen der Ebene*, die wir in den kommenden Jahren
auch mit der FOL bewialtigen missen, sind klar: Die Rahmen-
bedingungen fir Landwirte missen stimmen. Denn unser
nachstes Etappenziel, 20 Prozent Okolandbau fiir mehr Arten-
vielfalt in unseren Agrarlandschaften, erreichen wir am besten
mit Uberzeugten Landwirten. Deshalb werden wir einen
Okoaktionsplan mit konkreten MaBnahmen fiir mehr Branden-
burger Bio erarbeiten. Wir brauchen zudem mehr regionale
Verarbeitungsmaoglichkeiten und, erganzend zur Wert-
schopfungskettenrichtlinie, ein Regionalsiegel. Fiir Konsumen-
ten sind regionale Bioprodukte dann besser erkennbar.
Ein Regionalsiegel kann auch Bioprodukten in 6ffentlichen
Ausschreibungen zur Gemeinschaftsverpflegung in Branden-
burg und Berlin forderlich sein und flir noch mehr Absatz
sorgen.

Es bleibt also noch viel zu tun. Ich freue mich, mit der FOL
einen Partner zur Seite zu haben, mit dem wir zukiinftig diese
Herausforderungen meistern konnen.

lhr Axel Vogel,
Minister fur Landwirtschaft,
Umwelt und Klimaschutz
des Landes Brandenburg

worte

Liebe Leserschaft,

die Férdergemeinschaft Okologischer Landbau Berlin-
Brandenburg hat sich in den vergangenen Jahren in
der Region um die Entwicklung der 6kologischen Land-
wirtschaft und des Bewusstseins der Bevolkerung zu
Bio verdient gemacht. Aus dem zarten Pflanzchen
Okologischer Landbau ist binnen 20 Jahren eine kraftige
und nicht mehr wegzudenkende Pflanze geworden.

Der 6kologische Landbau hat sich fur zahlreiche Be-
triebe zu einer etablierten und nachhaltigen Wirtschafts-
weise entwickelt und steht langst gleichberechtigt
neben dem klassischen Landbau. Dabei geht es nicht
nur um die reine Erzeugung von Getreide, Obst, Gemu-
se und tierischen Produkten, sondern auch um deren
Absatz und Vermarktung. Hier brauchen die Landwirte
starke Partner an ihrer Seite. Es geht aber auch darum,
Betriebe bei der ErschlieBung neuer Geschaftsfelder zu
beraten oder bei der Umstellung auf den 6kologischen
Landbau zu unterstlitzen. Gerade in der Phase des
Einstiegs stellen sich besonders viele Fragen, die kom-
petent beantwortet werden mussen.

[Landwirte brauchen starke

Partner an ihrer Seite.

Eine Voraussetzung fiir das Wachsen der Okobranche
ist die Starkung des regionalen Absatzmarktes flir

die Produkte des dkologischen Landbaus. Hier bietet die
FOL gerade durch ihre Offentlichkeitsarbeit wertvolle
Unterstitzung. Die Erzeuger und Verarbeiter miissen auf
Kunden treffen, die bereit sind, den Wert der dkologi-
schen Produktionsweise zu honorieren. Das Image der
Okoprodukte in Brandenburg und Berlin ist gut, und dies
ist auch der intensiven Arbeit der FOL zu verdanken.
Diese Arbeit ist vielschichtig und breit aufgestellt, von
der Prasenz auf Messen wie der Internationalen Griinen
Woche, der BioFach oder der Brala bis hin zu Work-
shops und dem Bio-Einkaufsfuhrer, der insbesondere
auch die Kundschaft in Berlin anspricht.

Ich bedanke mich bei den Mitstreitern der FOL fiir das
in der Vergangenheit gezeigte Engagement und wun-
sche viel Erfolg bei den zuklinftigen Herausforderungen
sowie viele gute Ideen, die den Biomarkt weiter voran-
bringen.

lhr Henrik Wendorff,
Prasident des Landesbauernverbands
Brandenburg




“Unser
Boden
hat seine Sprache
verloren

Produktivgesellschaft Dannenberg mbH

Lage Falkenberg OT Dannenberg/Mark, Landkreis Markisch-Oderland 11
Grindung 2000 (Betriebsleitung seit 1993)

Verband Demeter

Flache ca. 700 Hektar Land, 8 Hektar Wald

Nutztiere 170 Milchkihe mit Nachzucht, 30 Mastrinder

Ackerbau Weizen, Gerste, Hafer, Dinkel, Erbsen, Lupinen;

fir den Futteranbau v.a. Luzerne, Kleegras, Mais

Vermarktung Direktvermarktung mit Hofladen und Milchtankstelle,
Vermarktung an Brodowiner Molkerei
Team 14 Mitarbeitende, ein Lehrling

14 Jahre lang bewirtschaftete
Jens Petermann seinen

Betrieb konventionell. Bis thm
wortwortlich der Acker unter
den Ful3en wegrutschte.

Die Geschichte emnes Landwirts,
der sich vom eigenen Boden

belehren liel3.

Jens Petermann

Ich habe zehn
Jahre lang
unkonventionell
konventionell
gewirtschafiet.

Es ist 2007, die Produktivgesellschaft
Dannenberg in der Ndhe von Ebers-
walde lauft gut. Die Ertrdge stimmen,
die Umsétze auch. Rund 700 Hektar
Ackerland bewirtschaftet der Betrieb,
hilt 170 Milchkiihe. Landwirt Jens
Petermann befindet sich, so nennt er
das heute, auf dem Hohepunkt seiner
konventionellen Laufbahn:, Von auflen
sah alles nach Gliick und Erfolg aus.“
Im Spétsommer dann trommeln starke
Niederschldge auf die Felder in Mir-
kisch-Oderland. Und auf einem Mais-
acker von Jens Petermann schwimmt
plotzlich der Boden davon, mitten im
Feld klaftt eine fast mannshohe Furche.
Der Regen hat ein ausgewaschenes
sandiges Flussbett zuriickgelassen. Der
Landwirt ist geschockt, vor allem aber
kann er sich die extremen Erosionen
nicht erklaren. ,,Meinem Beruf und mei-

ner Ausbildung nach verpflichtet habe
ich alles richtig gemacht. Die Flache
wurde regelmafig untersucht, und ich
habe nach den Ergebnissen dieser Bo-
denproben gewirtschaftet.*

Der gebiirtige Mecklenburger be-
gibt sich auf Ursachenforschung. Er
lasst alternative Bodenuntersuchun-
gen durchfiihren, vertieft sich in Fach-
literatur und beginnt, seine komplette
Wirtschaftsweise zu hinterfragen. ,,Ich
bin ziemlich schnell auf das Thema
Bodenfruchtbarkeit gestoen®, erklért
Jens Petermann. Er versteht, dass sei-
ne Acker trotz guter fachlicher Praxis
iiberdiingt sind und das Nihrstoft-
gleichgewicht aus dem Lot. Es ist das
Bodenleben, das den Landwirt bewegt.
Er spricht von toten Bdden, die an
Stoffwechselkrankheiten leiden und
»ihre Sprache verloren haben®. Che-
mische Bewirtschaftung zerstore die
Biologie, Néhrstoffe werden nicht
mehr verstoffwechselt und waschen
sich aus, es komme zu ,,Durchfall*
des Bodens und als Folge zu belaste-
tem Grundwasser. Die chemischen
Strukturschidden verdichten dann die
Bodenphysik. Die Folge: Verschluss.
,»Die Niederschlige kommen nicht
mehr da an, wo sie hinsollen. Wir ha-
ben eine starke und tiefgehende Tro-
ckenheit."

Petermann will schonender wirt-
schaften, seinen Boden wiederbeleben.
Er versucht neue Anbauverfahren, ex-
perimentiert mit Direktsaaten, 14sst
Flachen brach liegen und steckt rund



100.000 Euro in ein CULTAN-Verfah-
ren, das Diingemittel punktgenau an
die Wurzeln injiziert. Doch es braucht
Zeit: ,Ist die Biologie im Boden ver-
loren gegangen, dann dauert es lange,
sie wiederherzustellen.” Die Ertrdage
der Ackerflichen gehen zuriick, auch
weil der Landwirt einiges ausprobiert.
Er erarbeitet sich aufwéndig prakti-
sche und theoretische Zusammenhén-
ge, die weder seine landwirtschaftli-
che Ausbildung noch Fachberatung
oder Behorden vermittelt haben. Und
es drangt den Bodenkundigen, seine
Erkenntnisse mit Kollegen zu teilen.
Er halt daher oft Vortrdge und Semi-
nare zum Bodenerhalt.

Die sinkenden Ertrdge und die vie-
le Abwesenheit vom eigenen Hof ha-
ben Folgen. ,,Finanziell in der K.-o.-

Runde* sei sein Betrieb 2017 gewe- &

sen, sagt der Landwirt. Aber aufge-
ben: nein. Auf der Suche nach Lo6-

sungen stofit Petermann auf die Bio- §

Boden Genossenschaft e.G. Er ver-
kauft ihr einen Teil seiner Fliachen,
wird zum Péchter und sichert seine
Liquiditét. Er stellt auf 6kologische
Bewirtschaftung um, tritt dem Deme-
ter-Verband bei. Die Milch seiner
Kiihe kann er als biodynamischer
Hof an die Brodowiner Molkerei ver-
markten und somit in Zeiten andau-

ernder Milchpreiskrisen seinen Be-
trieb absichern. Es passt alles, auch
die Ideologie. ,,Ich habe zehn Jahre
unkonventionell konventionell gewirt-
schaftet, erklart Petermann. Die Um-
stellung ist deshalb 2017 so etwas wie
der letzte logische Schritt in einem
Entwicklungsprozess.

Ein Starkregen 2007 wascht den
Acker von Jens Petermann aus
—und verandert alles.

Besorgt und hoffnungsvoll zugleich
blickt Jens Petermann in die Zukunft
der Landwirtschaft. Bang wird ihm,
wenn er in Zeiten des Klimawandels
auf den Zustand vieler Ackerflichen
in der Region schaut. Er befiirchtet ei-
ne Versteppung Brandenburgs, da der
durchschnittliche Humusgehalt nied-
rig ist, die Wasserhaltekapazitét damit
gering. Ein hoher Produktionsdruck
durch eine Ausrichtung auf globale
Mirkte, das Hofesterben, wenig Wis-
sen um Anbaualternativen, all das
fithre zur Vernachlassigung der Boden.
Trotzdem: Petermann ist auch hoft-
nungsvoll. ,,Ich habe die Erfahrung

Seit der Demeter-
Zertifizierung
tragen die Kiihe auf
dem Hof Horner.
Eine Umstellung
fur die Mitarbeiter
im Stall.

gemacht, dass es 10sbar ist, wenn
man das systemische Denken fiir sich
zurlickholt. Es ist deshalb wichtig,
mittelgrofle Betriebe mit integrierten
Stoftkreislaufen und regionaler Aus-
richtung zu erhalten®, sagt Petermann.
Eine flaichengebundene Tierhaltung
ist somit nach Ansicht des Milch-
viehhalters in Brandenburg mit seinen
kargen Bdden von besonderer Be-
deutung.

Verantwortungsvoll und nachhal-
tig zu wirtschaften bedeutet fiir Jens
Petermann, die Wertschopfung mog-
lichst lokal zu verankern. ,,Wir haben
eine Millionenmetropole im Zentrum
eines groBen Agrarlandes und sind
das Bundesland mit der geringsten
Wertschopfung pro Hektar®, bemén-
gelt Petermann. Der Familienbetrieb
,,Der Dannenberger Biohof* vermark-
tet sein Rindfleisch und seine Milch
im eigenen Hofladen und schafft so
einen direkten sozialen Bezug zu sei-
ner Umgebung. Das funktioniert, so-
gar mit Biopreisen. 130 Liter Demeter-

130 Liter
Rohmilch zapfen
Kunden pro Tag
an der hofeigenen
Milchtankstelle.

Milch zapfen die Kunden pro Tag im
Durchschnitt an der hofeigenen Milch-
tankstelle, zu einem Literpreis von 1,20
Euro. In dem kleinen Ort Dannenberg
mit knapp 400 Einwohnern haben da-
mit einige Petermanns Milch im Kiihl-
schrank stehen.
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Auf Instagram (skadysfarmlife, 18.000 Follower)
gibt Petermanns Tochter Skadi Einblicke in ihre
Arbeit als Landwirtin. ,,Ich will zeigen, wie unsere
Arbeit wirklich aussieht”, so die 22-Jahrige.

Sie und ihr Freund Florian Krafft Gberlegen, den
Betrieb spater zu Ubernehmen.

— Hohere Bodenfruchtbarkeit im Okolandbau  Der Humus-
gehalt von Béden im Okolandbau ist laut Studien im Mittel
um 26 Prozent hoher als in der konventionellen Landwirt-
schaft. Auch Regenwuirmer fuhlen sich wohler, ihre Populati-
onsdichte auf Oko&ckern ist um 94 Prozent héher als auf
konventionell bewirtschafteten Boden. Ursache fur die hdhe-
re Bodenfruchtbarkeit ist u.a. die Versorgung der Béden mit
organischem Diinger. Okologisch bewirtschaftete Béden
konnen zudem schneller Wasser aufnehmen und speichern,
das fuhrt zu geringerer Erosion, etwa bei Starkregen oder
Trockenheit. Dies ist vor allem auf die vielseitige Gestaltung
der Fruchtfolge zurickzufihren: weniger Reihenkulturen,
mehr Anbau von Klee-und Luzernegrasern und Fruchtfolgen-
gestaltung mit errosionsverringernder Bodenbedeckung.

(Gemischte
Gefuhle

Agrarwissenschaftlerin Heike
Kruspe sprach mit der FOL {iber
die typischen Brandenburger
Okoagrarstrukturen, deren Ur-
spriinge und Chancen. Sie arbeitet
seit 1994 fiir den Anbauverband

Bioland und 1st Geschaftsfiihrerin
des Landesverbands Ost.

Sie kennen den Okolandbau
in der Region seit Anfang
der 90er Jahre. Wie war die
Stimmung innerhalb der
Verbande und der Betriebe
in Brandenburg in den ersten
Jahren nach der Wende?
Die Verbinde waren alle im Aufbau.
Es herrschte eine Art Aufbruchstim-
mung, auch verbunden mit viel Idea-
lismus, denn die Marktzugédnge waren
noch nicht vorhanden. Es dominierte
die Direktvermarktung, weil der Na-
turkostfachhandel viel kleiner war, als
wir ihn heute kennen. Schon damals
gingen bestimmte Brandenburger Er-
zeugnisse in die alten Bundeslédnder
und kamen als verarbeitete Produkte
wieder zuriick, das zieht sich bis heu-
te durch. Auf den Betrieben leisteten
die ersten Umsteller viel Pionierarbeit,
um herauszufinden, was auf diesen
leichten Boden unter 6kologischen
Bedingungen wichst.

Und politisch?
Es gab von 1989 bis 1992 als erstes
EU-Forderinstrument ein sogenanntes
Extensivierungsprogramm. Die Betrie-
be konnten sich entscheiden, ob sie
auf dkologischen Landbau umstellen
oder erst mal nur extensiv arbeiten.
Vor allem fiir Betriebe auf ganz leich-
ten Standorten war die Férderung in-
teressant: Man kann auf denen im
Prinzip so viel diingen, wie man will,
die Ertrdge im konventionellen An-
bau werden auch nicht viel besser als
im Okologischen Anbau. Der Boden
gibt es einfach nicht her. Damit war
das Extensivierungsprogramm eine
Art Motor fiir den Okolandbau. —
Hintergrundtext S. 16

Wie blickten die Verbande

der alten Bundeslander auf

diese Umstellungsentwick-

lung im Osten?
Ich kann nur aus Bioland-Perspekti-
ve sprechen. Zum einen war da die

15

Interview
Heike Kruspe

Freude iiber den wachsenden Oko-
landbau und Kollegen in der ganzen
Republik. Auf der anderen Seite
machten die zunehmende Konkur-
renz und die auf den Markt kommen-
den Produkte auch ein Stiick weit
Angst. Die Betriebe im Osten verfiig-
ten hiufig liber ganz andere Flachen
und damit zum Teil auch iiber andere
Preisstrukturen, das fiithrte mit Si-
cherheit auch zu gemischten Gefiih-
len. Aber es gab und gibt zwischen
den Betrieben aus Ost und West auch
enge Verbindungen. Man hat sich ge-
genseitig unterstiitzt und iiber die
Grenzen der Bundeslinder hinweg
Kooperationen aufgebaut.
Welche politischen Stell-
schrauben haben die jetzige
Agrarstruktur in Branden-
burg mitbestimmt?
Die Okoforderung und die Extensi-
vierungsforderung waren ein wichti-
ger Riickhalt fiir die Betriebe, den
Schritt der Umstellung tatséchlich zu
gehen, um das Risiko und die Uner-
fahrenheit abpuffern zu konnen. Und
sich auf der anderen Seite die Markte
erst einmal aufzubauen. Dann wurden
die Forderungen ungewiss, und das
sicht man dann auch an den Umstel-
lungszahlen. Schaut man sich die ver-
gangenen 30 Jahre an, spiegeln sich
die Auswirkungen der Fordermal-
nahmen deutlich wider. Natiirlich aber
wirkt sich auch aus, wie sich der
Markt entwickelt. Die generelle Markt-
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entwicklung, die Forderungen und
natiirlich die Preise. Dass Anfang der
2000er die konventionellen Preise
wieder anstiegen und gleichzeitig die
Okoprimie runterging, waren wichtige
Faktoren. Genauso wie die schwan-
kenden Milchpreise.

Die Okoflachenzahlen in

Brandenburg stiegen

nach der Wende stetig an,

stagnieren aber ab 2004/

2005. Warum?
Wir hatten damals eine Phase, in der
die Okoforderung sehr unsicher war.
AuBerdem entwickelten sich die Mérk-
te auch erst sukzessive. Der Naturkost-
fachhandel, die groBlen Biobickerei-
en, -molkereien, der ganze Biomarkt
hat sich ja erst Stiick fiir Stiick aufge-
baut. Und von 2011 bis 2013 gab es
gar keine Umstellungsforderung. Da
tiberlegt sich natiirlich jeder, ob er sich
das zutraut und leistet. Aus dem For-
derstopp fiir die Umstellung ab 2011
und der damit einhergehenden Unge-
wissheit resultierten die stagnierenden
Umstellungszahlen.

Was waren die drei gro3ten

strategischen Fehler

oder Versaumnisse der

Agrarpolitik in Brandenburg?
Zu Beginn der neunziger Jahre kam
es zum groflen Strukturwandel: Ein
Grofiteil der mittelstdndischen Verar-
beitungsunternehmen ist iiber den
Jordan gegangen. Heute ist es fiir land-
wirtschaftliche Betriebe in fast allen
Bereichen schwer, auf regionaler Ebe-
ne Verarbeiter zu finden. Die Schwie-
rigkeiten sind aber sicherlich nicht
nur der Agrarpolitik zuzuschreiben,
sondern auch dem gesamten Agrar-
und Wirtschaftsbereich. Ende der
neunziger Jahre ist dann die offizielle
Beratungsforderung abgeschaftt wor-
den. Nun lag es ausschlieBlich bei
den Verbianden, die Betriebe zu bera-
ten. In vielen Bereichen sind wir heu-

te liber die Verbdnde sehr gut aufge-
stellt. Bei bestimmten Sonderkulturen
haben wir aber ohne Frage Defizite.
Es miisste eine —wenigstens anteilige
— Unterstiitzung in Form einer Bera-
tungsforderung geben. Zu guter Letzt
legte uns die unterbrochene Oko-
forderung Steine in den Weg. Auch
die fragwiirdige Verkaufspolitik der
Bodenverwertungs- und -verwaltungs
GmbH (BVVG) hat ihre Spuren bei
der Entwicklung der landwirtschaft-
lichen und landlichen Strukturen in
Brandenburg hinterlassen.
Wie kénnen Okointeressens-
vertretungen Ressourcen
weiterentwickeln, um
Chancen in der Region best-
moglich nutzen zu kénnen?
Wir kénnen sowohl in Berlin als auch
in Brandenburg gemeinsam viel be-
wegen. Die FOL und die Anbauver-
binde arbeiten im Arbeitskreis Agrar-
politik zusammen. Das lduft super,
wir konnen uns aufeinander verlas-
sen. Unsere gebiindelten Erfahrun-
gen und das Fachwissen sollten wir
als Gemeinschaft gut nutzen, um sich
eroffnende Moglichkeiten noch sinn-
voller fiir die ganze Branche zu nutzen.
Vom Erzeuger liber den Verarbeiter
bis hin zum Handel und Verbraucher.

Der

» Je sandiger der Boden ist, desto
niedriger ist der Ertragsunterschied,
der sich mit teurer Agrarchemie er-
reichen lasst. Daher ist Branden-
burg mit seinen durchschnittlich
schwachen Béden fiir den Okoland-
bau pradestiniert. Zudem beguinstig-
te unmittelbar nach der Wende

ein Paradigmenwechsel in der EU-
Agrarpolitik die Brandenburger
Umstellungszahlen. Um die Milch-
seen und Fleischberge zu reduzie-
ren, wollte die EU weg von der Preis-
garantie fir landwirtschaftliche
Rohstoffe hin zu Flachenpramien.
Teil dieser politischen Ausrichtung
war das Extensivierungsprogramm:
Landwirte erhielten in der Extrem-
variante, bei der sogenannten
Flachenstilllegung, sogar dafir

Die Entwicklung der Umstellungs-
zahlen (Flache und Betriebe) ist
immer auch eng an Marktdynamiken
und Forderpolitiken gekoppelt.

Ab 2004/2005 ist Biogaserzeugung
lukrativer, von 2011-2013 wurde die
Umstellungsférderung in Branden-
burg ausgesetzt.

Flache [ |

Betriebe

Brandenburger
Okolandbau

Hintergrinde und historische
Entwicklungen von Michael Wimmer

Geld, gar nichts mehr zu produzieren. Wegen seiner
geringeren Ertrage wurde auch der Okolandbau groB-
zUigig gefordert, was die Brandenburger Betriebe
dankbar annahmen.

So stiegen die Okoflachenzahlen bis in die 2000er
Jahre kontinuierlich und steil an, obwohl der Biomarkt
noch in den Kinderschuhen steckte und ein GrofBteil der
Bioware zu konventionellen Preisen verkauft werden
musste. Es folgten Jahre mit dynamischer Entwicklung
und anziehender Nachfrage. Dennoch kam das
Flachenwachstum ab 2004/2005 zum Erliegen. Mit Bio-
gas hatte die konventionelle Landwirtschaft ein hoch-
subventioniertes, sicheres und aufBerst attraktives
Geschaftsmodell, das viele konventionelle Rohstoff-
preise mit nach oben zog.

Gleichzeitig versdumte es die Brandenburger Politik,
eine schlUssige Forderstrategie fur die ErschlieBung
gerade des regionalen Berliner Marktes zu erarbeiten.
Im Gegenteil: Mit der Abschaffung der Beratungs-
forderung ab 2002 und der bundesweit einmaligen

Aussetzung der Umstellungsforderung in den Jahren
2011-2013 belegte die Politik, dass forderliche Rahmen-
bedingungen nur bedingt verlasslich sind.

Die Trendwende setzte 2014 mit der Milchpreiskrise
und weiteren Verwerfungen auf dem konventionellen
Markt ein. Durch positive Weichenstellungen vieler
Bundeslander stieg die deutsche Okofliche zwischen
2015-2019 um 49 Prozent, die Milchanlieferung sogar
um 62 Prozent an. Auch Brandenburg erlebte einen
Umstellungsboom, dieser lag jedoch mit 28 Prozent
deutlich unter dem deutschen Durchschnitt. Trotz der
aktuell angespannten Marktsituation beim Bioroggen
stehen die Zeichen weiter glinstig: Der Markt wachst
spurbar, 6kologische und regionale Produkte werden
dezidiert gesucht, und die neue Landesregierung
verspricht verlasslichere und bessere Rahmenbedin-
gungen fur mehr Bio aus Brandenburg. lhr Ziel: 20
Prozent Okoflache binnen der laufenden Legislaturperi-
ode. Das entsprache einer Steigerung um 50 Prozent
innerhalb von flnf Jahren.
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Bio-Alpakaland

Lage
Grindung
Verband
Flache
GemUseanbau
Vermarktung
Kooperation
Team

Nordwestuckermark OT Wilhelmshayn, Landkreis Uckermark 19

2015

Demeter

11 Hektar Ackerflache, 3,5 Hektar Grunland

16 Kulturen, spezialisiert auf Wurzelgemiise
NaturkostgroBhandel

Projekt ,,Regionales Bio-Gemuse aus Brandenburg*”
2 Betriebsinhaber, bis zu 7 Saisonkrafte

Als 2015 die Pachtvertriage der
familieneigenen Ackerflichen
auslaufen, wagen Daniel Gotze
und Daniel Riesener den

Schritt in die Selbststandigkeit.
Auf 11 Hektar bauen sie 1n der
Nordwestuckermark Gemiise fiir
den Berliner BiogrofShandel an.

Die beiden
Junglandwirte
investieren in
prazise Technik,
auch, um den
Arbeitskrafte-
bedarf zu
minimieren.

Es gibt Tage wie diese, da steckt das Betriebskonzept von
Daniel Riesener und Daniel Gotze wortwortlich fest.
Schlamm, der natiirliche Feind von landwirtschaftlichen
Anbautechniken. Nach tagelangem Regen sind die Ge-
miiseflachen der beiden jungen Landwirte in der Nord-
westuckermark aufgeweicht. ,,Da hilft dir auch der beste
Klemmbandroder nichts®, seufzt Riesener. Eigentlich sind
Niederschldge nach den trockenen Sommern der vergan-
genen zwei Jahre mehr als erwiinscht. Wiren da nicht die
80 Kisten Pastinaken, die heute noch zum GroBhéndler
nach Berlin sollen. Daniel und Daniel tun, was sie norma-
lerweise zu vermeiden suchen: Sie ernten hindisch.

2015 haben die beiden den Gemiisebaubetrieb ,,Bio-
Alpakaland® in der Ndhe von Prenzlau gegriindet. Ur-
spriinglich planten Riesener und Gotze neben dem Ge-
miiseanbau noch eine Alpakazucht, stellten aber schnell
fest, dass das Gemiise erstmal genug Arbeit macht. Der
Name blieb, die kleine Alpakaherde auch, weil Tiere zum
landwirtschaftlichen Leben eben dazugehoren, so die
Junglandwirte. ,,Aullerdem geben sie dem Betrieb Ruhe
und Entspannung®, erklért Riesener. Die kdnnten die bei-
den jungen Griinder manchmal gut gebrauchen. Denn sie
haben sich viel vorgenommen.

11 Hektar Ackerfliche und 3,5 Hekt-
ar Griinland bewirtschaften die Jung-
landwirte an der Grenze zu Mecklen-
burg-Vorpommern. Spezialisiert sind
sie auf Wurzelgemiise. Mohren, Pasti-
naken, Rote Beete, Sellerie und Wur-
zelpetersilie sind ihre mengenméfig
stiarksten Kulturen. Sie bauen aber
auch Buschbohnen, Kartoffeln und
Zwiebeln an und experimentieren
mit Artischocken und Rhabarber. Thr
GroBhindler geht mit. ,,Die Zusam-
menarbeit mit dem GroBhandel ist
auch Beziehungsautbau®, erklart der
32-jahrige Riesener, ,,Zuverldssigkeit
und eine gute Kommunikation sind
wichtig, dann wichst man auch ge-
meinsam®. Das Betriebskonzept rich-
ten die beiden von Anfang an auf die
Produktion fiir den BiogroBhandel
us. ,,Direktvermarktung ist nicht un-
ser Ding®, so der 31-jdhrige Gotze.
Mit der Abnahmezusage von Denn-
ree in der Tasche investieren die bei-
den Junglandwirte. Im Laufe des Jah-
res 2015 kaufen sie die Technik zur
Autbereitung des Gemiises, Anbauge-
rate und Traktoren. Sie bauen zwei
Kiihlzellen in die bestehende Scheune,
beschéftigen sich mit Fruchtfolgen
und Anbaupldnen, bohren einen leis-
tungsstarken Brunnen. Im Friihjahr
2016 geht es los. ,,Wir machen alles
auller Salat, Gewédchshauskulturen
und Kohl“, sagt Gotze. Mittlerweile
haben sie sich von anfangs 30 auf 16
Kulturen reduziert. Man verliere
sonst den Uberblick.
Besonders gute Riickmeldungen
bekommen die beiden fiir ihre Rote
Beete. 1,75 Tonnen, 400 Kisten, der ro-



ten Knolle liefern die beiden pro Wo-
che nach Berlin. In Spitzenzeiten ver-
lassen wochentlich bis zu 14,5 Tonnen
Gemiise den Hof Richtung Hauptstadt.
,2Auf unsere Qualitit und unsere Lie-
ferkonstanz bin ich stolz*, sagt Daniel
Gotze, ,,und auf unseren Maschinen-
park®.

Flei3, Mut und Technik, das sind
wohl die Grundkomponenten fiir das
Gelingen von Bio-Alpakaland. ,,Wir
versuchen moglichst alles mit der
Maschine zu machen®, erkliren die
Jungbauern, auch mit dem Ziel, ihre
wochentliche Arbeitszeit von bis zu
100 Stunden pro Kopf perspektivisch
zu reduzieren. ,,Wir sind echte Tech-
nikfreaks. Mittlerweile rufen uns an-

dere an, weil wir einen so hohen Me-
chanisierungsgrad haben.” Alles schaf-
fen die Junglandwirte jedoch nicht
maschinell. In der Saison werden die
zwei deshalb von sieben Saisonarbei-
tern unterstiitzt.

Fachlicher Austausch und Beratung
seien dabei zur Weiterentwicklung
des Betriebs unschéatzbar wertvoll. So
wurden etwa beim Mohrenanbau trotz
guter Technik die Saatreihen nicht ge-
rade, weil die Sdmaschine auf den

Eine
Junglandwirte-
forderung
hatte thnen
sehr geholfen.

welligen Reliefboden immer leicht
ausscherte. Ein sensorgesteuerter Ver-
schieberahmen konnte das Problem
16sen, aber der ist teuer. Im Rahmen
des EIP-Gemiiseprojekts trafen die
Junglandwirte auf Reinhard Bade, der
im Projekt als Mentor titig ist. Der
niedersdchsische Landwirt im Ruhe-
stand hat selbst 30 Jahre Biomohren
angebaut und drgerte sich im hiigeli-
gen Weserbergland iiber dhnliche Pro-
bleme. Er verhinderte das Aussche-
ren des Anbaugerits mit dafiir eigens
konstruierten Stiitzradern, die das An-
baugerit in der Spur halten. Eine im
Prinzip einfache und giinstige Losung
mit viel Effekt, die Riesener und Got-
ze in der Praxis aber extrem weiter-
bringt.

Eine institutionalisierte Fachbera-
tung fehlt nach Ansicht der beiden
Junglandwirte in Brandenburg, be-
sonders im Gemiisebau und der Hiih-
nerhaltung. Hier schlieBe das EIP-
Gemiiseprojekt eine wichtige Bera-
tungsliicke. Denn viele Informationen

seien bisher generell nur schwer zu- 21
ganglich, die Férdermoglichkeiten un-
durchsichtig. Es gibt viele Themen,
bei denen sich die beiden Gemiiseer-
zeuger mehr Unterstiitzung von der
Politik und den Behorden wiinschen.
Biirokratieabbau und die Vergabepo-
litik der BVVG sind nur zwei Beispie-
le. ,,Auch eine Junglandwirteforde-
rung, wie es sie in Sachsen-Anhalt
gibt, hitte uns am Anfang sehr gehol-
fen®, so Riesener.

— Liicken schlieBen —Mehr regionales Biogemiise Trotz verstarkter

AuBer-Haus-Verpflegung ist der regionale BiogemUseanbau von bislang
geringer Bedeutung. Was auf markischem Boden im Freiland wachst,
passt flachenmaBig immer noch locker auf das hauptstadtische

Schon ein einzelnes Cateringunternehmen, das taglich 40.000 Essen
der Region. In erster Linie betreiben die heimischen Erzeugerbetriebe

selbststandige Bioladen und Biosupermarkte. Die Vermarktung an
den Lebensmitteleinzelhandel und GroBkiichen spielt hingegen kaum
eine Rolle.

Das Projekt ,,Regionales Bio-Gemuse aus Brandenburg* will die
Licke zwischen Angebot und Nachfrage schlieBen. 2017 schlossen sich
auf Initiative der FOL und der HNE Eberswalde im Rahmen der Férder-
richtlinie der Europaischen Innovationspartnerschaft (EIP) Erzeugerbe-
triebe und Vertreter aus Handel und Verarbeitung zusammen und
grindeten eine sogenannte Operationelle Gruppe (OG). Ziel dieser OG
ist der Aufbau eines dauerhaften und leistungsstarken Wertschopfungs-
netzwerks in der Region. Die Anforderungen jedes Mitglieds im Blick,
werden neue Austausch- und Beratungsformate geschaffen und
Vernetzung und Kooperationen ausgebaut. Auch wird Hilfestellung
gegeben fur den Einstieg in die Erzeugung sowie den Auf- und Ausbau
von Produktions-, Lager- und Verarbeitungsprozessen.

Nachfrage durch den Naturkost- und Lebensmitteleinzelhandel sowie die

Tempelhofer Feld. Ebenfalls viel Luft nach oben ist beim Biokartoffelanbau.
zubereitet, brauchte rund 10 Prozent der gesamten Biokartoffelproduktion

Direktvermarktung und beliefern—meist Giber den Naturkost-GroBhandel -
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Blndnis Junge Landwirtschaft

Schwieriger Zugang zu Ackerland,
steigende Pachtpreise —Junglandwirte,
die m Berlin-Brandenburg einen eigenen
Betrieb aufbauen wollen, haben es nicht
leicht. Aber sie begegnen den Heraus-

und kreativen Vermarktungsideen,
sagt Willi Lehnert vom Buindnis Junge

Landwirtschatt.

Hat das Bundnis

forderungen mit gr OBem Pioniergeist Junge Landwirtschaft

mit aufgebaut:
Willi Lehnert.

Sie engagieren sich im
Bundnis Junge Landwirt-
schaft. Wie kam es dazu?
2012 traf ich bei einer Veranstaltung
zur Vergabe Offentlicher Flichen mit
Studenten aus Eberswalde und Deme-
ter-Auszubildenden zusammen. Wir
argerten uns liber die Vergabepraxis:
Wir werden hier in der Region ausge-
bildet, wir wollen hierbleiben, in den
Dorfern gibt es Entwicklungspoten-
zial, und vor allem haben wir einen
Markt fiir regionale Produkte. Doch
wo ist die Perspektive filir Jungland-
wirte? Sie kommen nicht an Flachen.
Landwirtschaft funktioniert aber nur
flachengebunden. Von politischer Sei-
te kam immer: ,,Wieso sollen wir hier
etwas an der Vergabe dndern, es gibt
doch keine jungen Leute, die einstei-
gen.* Diese Haltung fanden wir inak-
zeptabel. Also haben wir uns organi-
siert und sind losgezogen.
Mittlerweile ist das Netz-
werk sieben Jahre alt. Was
brauchen Junglandwirte?
Auf die anfanglichen Demonstrationen
vor der Hauptverwaltung der BVVG,
fiir uns damals Hauptakteur im gan-
zen Bodenvergabedilemma, folgten

Gespriche mit Politikern. Wir lernten,
dass solche Prozesse sehr viel Zeit
benotigen. Heute steht das Thema we-
sentlich weiter oben auf der politi-
schen Agenda, nicht nur in Branden-
burg. Fiir die Junglandwirte ist die
Flachenausstattung nach wie vor ein
sehr zentraler Faktor und fiir den
Start unbedingt notwendig. Wichtig
ist ebenso, dass es ein Gemeinschafts-
gefiihl unter den Junglandwirten gibt.
Dass sie wissen: Ich bin nicht allein
auf weiter Flur, sondern im nichsten
Dorfist auch jemand, zu dem ich hin-
fahren und mir was abgucken kann.
Und ich weil}: Derjenige gibt mir sein
Wissen gerne weiter.
Es braucht also Verblndete
und Freunde?

Am besten beides. Dieses Wir-Gefiihl
ist wirklich wichtig. Das versuchen
wir aufzubauen und weiter zu beleben.
Es geht uns darum, neue Leute zu er-
reichen und diese an die Hand zu neh-
men, wenn sie in die Landwirtschaft
einsteigen wollen. Wir nehmen Angs-
te und machen Mut. Und helfen ganz
konkret mit Know-how. Dafiir orga-
nisiere ich regelmifBige Treffen der
Junglandwirte, immer auf einem an-

deren Betrieb, mit Fiihrungen und vie-
len Frage-Antworten-Runden.
Was eint die Junglandwirte,
welche gemeinsamen
Herausforderungen haben
sie in Hinblick auf die Situa-
tion in Berlin-Brandenburg?
Sie eint ein ausgeprégter Pioniergeist.
Sie sehen, es gibt eine Nachfrage fiir
ein Produkt, und sie haben Lust, sich
damit zu beschéftigen. Die Entwick-
lung des Marktes wird sehr aufmerk-
sam beobachtet, und durch eine aus-
gepragte Experimentierfreude ergibt
sich eine gewisse Flexibilitit. Das gilt
beim Anbau sowie der Verarbeitung,
trifft aber auch bei der Vermarktung
zu. Kundenwiinsche kénnen durch di-
rektes Feedback beriicksichtigt wer-
den. Auch die Erweiterung der Pro-
duktpalette eines Betriebs kann nach
und nach entwickelt werden, je nach
eigener Kapazitdt und dem vorhan-
denen Bedarf. Das reduziert Abhéin-
gigkeiten von ilibergeordneten Struk-
turen wie etwa GroBmolkereien.
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HeiBt das, es entstehen

neue Konzepte, weil die

klassische Hofstelle immer

seltener wird?
Ja, deswegen miissen neue Wege ge-
funden werden. Friiher war es manch-
mal sehr aufwéndig, Produkte auf den
Markt zu bringen, sie zu positionieren.
Heute gibt es mehr Mdoglichkeiten,
um Verbraucher direkt zu erreichen.
Ein gutes Beispiel ist die Solidarische
Landwirtschaft.

Was unterscheidet junge

Landwirtschaftsbetriebe

von Betrieben, die vor

20-30 Jahren entstanden

sind?
Heutzutage musst du zeigen, was du
machst und wie du es machst. Die
Prisenz ist durch Social Media einfa-
cher geworden. Zudem profitieren
Junglandwirte heute von Strukturen,
die in den letzten Jahren und Jahrzehn-
ten entstanden sind. Ansprechpartner
und Verbiindete bei Verbanden und
Vereinen zu haben, kann einem ein
grof3es Stiick weiterhelfen. Der gesell-
schaftliche Stimmungswandel, das ge-
stiegene Interesse an Landwirtschaft
fiihrte zu vielen gut laufenden Mo-
dellen, bei denen sich Verbraucher
direkt an Betrieben beteiligen, diese
unterstiitzen konnen.

Wo stehen wir denn aktuell

beim Thema Boden?
Bis 2007 lagen die Kaufpreise fiir
den Brandenburger Boden bei durch-
schnittlich 3.000 Euro pro Hektar. Das
zog sprunghaft an, heute werden im
Durchschnitt 12.000 Euro verlangt, das
kann aber auch bis iiber 40.000 Euro
pro Hektar gehen. Wir haben es zeit-
gleich geschafft, dass das Thema in
den Medien omniprasent ist. Da wird
kritisch berichtet, dass branchenferne
Investoren, wie Mdbelbauer, Brillen-
hersteller und einige andere, beim
Landkauf mitmischen. Es ist nicht
unmoglich, dass Junglandwirte beim

Verhandeln solche Konkurrenten hinter sich lassen. Aber es ist viel Uberzeu-
gungsgeschick notwendig.

Aber Landwirte kdnnen sich ja nicht auf die Ideologie der

Verkaufer oder Verpachter verlassen, um mal einen

Hektar abzukriegen. Was sind die Forderungen an die Politik?
Richtig! Zugang zu Flachen darf kein Gliicksfall sein. Das ist eine Struktur-
frage. Welche Landwirtschaft wollen wir haben, wer soll dort arbeiten? Wem
vertrauen wir wertvolle Giiter wie Boden an? Dort, wo wir als Gesellschaft
Regularien treffen konnen, sollten wir das tun. Der Verkauf und die Verpach-
tung von Flidchen miissen transparent und regulierter werden, sodass ortsan-
sdssige Betriebe und auch die nichste Generation von Landwirten eine Chance
haben. Anteilsverkdufe von Betrieben —sogenannte Share Deals —miissen
ebenfalls reguliert werden. Fldchen in Bundeshand oder Landesbesitz miissen
nach agrarstrukturellen Belangen und zur Stirkung der lokalen Landwirt-
schaft eingesetzt werden und nicht, so wie heute {iblich, zum Hochstpreis den
Besitzer oder Pachter wechseln. Das Betriebskonzept und die regionale Aus-
richtung sollten ausschlaggebend fiir den Zuschlag sein. AuBlerdem brauchen
wir fiir landwirtschaftliche Existenzgriindungen eine Prdmie zur Honorie-
rung der finanziellen Herausforderungen, Beratungs- und Mentoringangebote
und eine zentrale Anlaufstelle. Junglandwirte sollen sich willkommen fiihlen!

Der Preis fur einen Hektar
Brandenburger Boden ist in den
vergangenen 10 Jahren um

400 Prozent gestiegen.

1 Cecilia Abel, Ziegenhof Ogrosen 25
2 Volker Woltersdorff und Udo Pursche,
Bauernhof Blankenfelde
3 Vivian Bollersen, Walnussmeisterei
4 Jan-Philip Eberhard (als HNE-Student)
auf dem Okohof Kuhhorst
5 Anja Hradetzky, Hof Stolze Kuh

— Landwirtschaft braucht Nachwuchs Fir die 5.400
landwirtschaftlichen Betriebe in Brandenburg wird es
immer schwieriger, Personal zu finden. Bis 2030 wird der
Fachkraftebedarf auf 20.000 Personen geschatzt.

Laut aktueller Prognosen rlickt aber nur ein Viertel des
Bedarfs nach. Bei Flihrungspositionen und Betriebs-
leitern ist die Situation ahnlich.

FUr eine erfolgreiche Betriebsgriindung und -fiihrung
fehlt es Junglandwirten und Hofnachfolgern oft an Zu-
gang zu Know-how und fachlicher Begleitung. Das gilt
auch flr den Aufbau kooperativer Strukturen mit Verarbei-
tung und Handel. Daher startete die FOL gemeinsam
mit dem Bundnis Junge Landwirtschaft, der Regionalwert
AG Berlin-Brandenburg und Praxispartnern 2020 das
Projekt ,Konzeption und Aufbau eines Netzwerks flr
Mentoring und Beratung von Junglandwirten und Betriebs-
griindern in Brandenburg®.

So soll mit einem Pool an Mentoren und Fachbe-
ratern ein Rahmen geschaffen werden, um dem landwirt-
schaftlichen Nachwuchs auf die Beine zu helfen, damit
sich dieser schnellstmaoglich etablieren kann. Zusatzlich
werden gezielte Fachberatungen, Weiterbildungen
und Exkursionen organisiert.

Mittel- bis langfristiges Ziel des Projekts ist die Erar-
beitung von Handlungsempfehlungen zur institutionellen
Verankerung des Mentoringprogramms auf Landes-
ebene.




"Aneinem Stran

Interview Prof. Dr. Anna Maria Haring

Der Okolandbau ist in Berlin-Brandenburg
eng mit der Hochschule fur nachhaltige
Entwicklung (HNE) Eberswalde verwoben.
Hochschullehrerin Prof. Dr. Anna Maria
Haring sprach mit der FOL {iber die praxis-
orientierte Ausbildung und den Ausbau

von Netzwerken und Wertschopfungsketten
in der Region.

1BUOSUSSSIA ‘SIXRI ‘DIUDT

Die Hochschule fur nach-

haltige Entwicklung gibt es

schon sehr lange. Wann

und warum entstanden die

Okolandbau-Studiengange?
In 2004 begann die Hochschule mit
den Landwirtschaftsstudiengéngen:
dem Bachelorstudiengang Okoland-
bau und Vermarktung und dem Mas-
terprogramm Oko-Agrarmanagement.
Der Impuls hing auch mit dem da-
mals schon hohen Brandenburger
Okoanteil zusammen. Dass in der Re-
gion um Eberswalde sehr engagierte
Biobetriebe waren, priagte sicherlich
auch. Profilbildend fiir ein Studium
in Eberswalde ist ein sehr enger Pra-
xisbezug im gesamten Studienverlauf
und die Einbettung in das ,,InnoFo-
rum Okolandbau Brandenburg®, in
dem Lehre, Praxis und Forschung auf
Augenhohe zusammenarbeiten.

Wie sieht die Praxisorientie-

rung im Studium genau aus?
Die Studierenden erarbeiten regelma-
Big mit Praxispartnern Losungsmog-
lichkeiten fiir betriebliche Probleme.
Auch absolvieren sie im 4. Semester
ein komplettes Praxissemester in ei-
nem Betrieb. Und seit einigen Jahren
bieten wir ein duales, ausbildungsin-
tegrierendes Studium an.

Inwiefern sind studentische
Projekte fur die Studieren-
den und die Betriebe
sinnvoll?
Die Studierenden sind ein Semester
lang an einem Tag in der Woche auf
einem Betrieb, sehen, erfahren und
laufen mit. Sie haben aber auch ein
klares Projekt, eine Aufgabe zu bear-
beiten — ergénzend recherchieren sie
Literatur, werten aus und prasentieren
ihre Ergebnisse schlieBlich 6ffentlich
auf einer Sommerakademie und in
einem Bericht. Davon profitieren die
Betriebe, die sagen: ,,Das wollte ich
schon lange mal machen, aber ich
komme nicht dazu.”“ Die AuBlensicht
und das neugierige Hinterfragen der
Studierenden sind wertvoll. Die Stu-
dierenden lernen dabei z.B. auch in
Gruppen zu arbeiten, Ziele klar zu for-
mulieren und strukturiert vorzugehen.
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Warum ein dualer
Studiengang?
Wir wollen den Studierenden die Mdg-
lichkeit geben, die berufliche Ausbil-
dung und das Hochschulstudium mit
mehrfachen Wechseln zwischen bei-
den Lernorten zu kombinieren. Die
Abwechslung und die Verbindung von
Praxis und Theorie sind optimal. Er-
fahrungen und Fragen kdnnen aus der
Praxis mit in die Hochschule genom-
men werden und umgedreht, die Stu-
zubis konnen das Wissen aus der
Hochschule direkt im Betrieb anwen-
den. Die Kombination hilft, zu ver-
stehen, wie die Landwirtschaft funk-
tioniert, und ldsst genug Zeit, um die
Erfahrungen aus der Hochschule oder
aus dem Betrieb zu verarbeiten.
Thema Fachkraftemangel:
Wie unterstutzt die
Hochschule beim Einstieg
in landwirtschaftliche
Betriebe?
Wir bieten hierzu gezielt ein Modul
an. Das Gelernte findet Anwendung
in der Arbeit an eigenen Griindungs-
vorhaben. Besonders wertvoll sind
auch die Exkursionen zu Absolventen
unserer Studiengénge, die den Schritt
in die Selbststandigkeit bereits gewagt
und einen landwirtschaftlichen Be-
trieb libernommen oder neu gegriin-
det haben.
Welche politischen Mal3-
nahmen sind aus Sicht der
Hochschule zur Verbesse-
rung von Ausbildung und
Studium fir die Okologische
Landwirtschaft im Land
notig?
Die stiirkere Integration des Okoland-
baus in die landwirtschaftliche Be-
rufsausbildung. Auch eine Weiterent-
wicklung des dualen Studiums konnte
sehr wirksam dazu beitragen, mehr
qualifizierte Nachwuchskrifte in Bran-
denburg zu verankern. Dazu wire eine



® Es fehlen Gelegenheitsraume
und langfristig verlassliche
Strukturen fur den kollegialen
Austausch, die Beratung und die
angewandte Forschung.

Prof. Dr. Anna Maria Hiring

Abstimmung der unterschiedlichen
Ressorts, die zur Nachwuchskréiftesi-
cherung beitragen konnen, hilfreich.

Im ,InnoForum Okoland-

bau Brandenburg" arbeitet

die HNE eng mit der

Praxis zusammen.

Wie funktioniert das?
Grundlage ist der regelmifBige Aus-
tausch zu Herausforderungen der 6ko-
logischen Land- und Lebensmittel-
wirtschaft in Brandenburg sowie zu
konkreten Fragestellungen. Das kann
iiber die Lehre, also studentische Pro-
jekte, und tiber Forschungsprojekte
erfolgen. AuBlerdem arbeiten wir ge-
meinsam tiber Forschungsprojekte an
Losungen fiir reale Praxisprobleme
und schaffen so eine gute Basis fiir
unser Netzwerk. Auch der Austausch
mit den Brandenburger Beratern ist
uns wichtig. Denn das gemeinsame

Wirken zwischen den Akteuren aus Be-
ratung, Praxis, Forschung und Lehre
kann ein Pool fiir innovative Ideen
sein.
Die FOL und die HNE sind
Partner im Projekt
»Regionales Bio-GemUse
aus Brandenburg®. Das lauft
ziemlich erfolgreich, sind
bisherige Ergebnisse auch
Blaupause fur weitere
Projekte?
Fiir mich ist die Art und Weise der
Prozessgestaltung und -steuerung die
eigentliche Blaupause. Die vielen,
vielen Entscheidungen, die alle Teil-
nehmer einzeln und in der Gruppe
treffen miissen, methodisch kompe-
tent zu begleiten — das bestimmt iiber
das Gelingen. Hilfreich ist in jedem
Fall, dass die Beteiligten Verstindnis
dafiir mitbringen, dass es fiir den
nachhaltigen Kooperations- und Ko-
ordinationsaufbau Zeit braucht und
ein passendes Fordervolumen.
Wie klappt der Aufbau von
Netzwerken?
Es fehlen Gelegenheitsriume und
langfristig verlédssliche Strukturen fiir

den kollegialen Austausch, die Bera-
tung und die angewandte Forschung.
Die rdumlichen Entfernungen zwi-
schen den Betrieben tragen sicherlich
auch hierzu bei. Es braucht einen
Prozess oder vielleicht sogar eine ge-
meinsame Strategie, in dem Lehren-
de, Praktiker und Forscher auf Augen-
hohe zusammenarbeiten.
Und in diesem Prozess des
Vernetzens und Verbindens
zeigen sich die FOL und die
HNE als...

...gute Ergdnzung.

Was wiinschen Sie sich an
politischer Unterstutzung,
um die oben zitierten
Gelegenheitsraume in der
Region zu vergroBern?
Eine starke Unterstiitzung solcher
Strukturen, welche einen kontinuierli-
chen Austausch zwischen Praxis, For-
schung und Beratung fordern und da-
fiir Sorge tragen, dass nicht solitére
Aktionen gefordert werden, sondern
Klarheit in der strategischen Ausrich-
tung fiir eine zukunftsfahige Land-
und Lebensmittelwirtschaft in Bran-
denburg.

— —

Prof. Dr. Anna Maria Haring
betreut als Studiengangslei-
terin den Bachelor Okoland-
bau und Vermarktung an der
HNE Eberswalde.

— Oko an der HNE  Die Hochschule fiir nachhaltige
Entwicklung (HNE) wurde 1830 als “Hohere Forst
Lehranstalt” in Eberswalde gegriindet. 1992 erfolgte
die Neugriindung als Fachhochschule Eberswalde.
Seit 2004 gibt es den Bachelorstudiengang ,Okolandbau
und Vermarktung®, kurz darauf wurde der Master-
studiengang ,Oko-Agrarmanagement* eingefiihrt. Seit
Ende 2015 werden Studierende im dualen Bachelor-
studiengang ,Okolandbau und Vermarktung* ab-
wechselnd auf ihrem Ausbildungsbetrieb und in der
Hochschule ausgebildet.

Das ,InnoForum Okolandbau* ist eine offene
Plattform zur Vernetzung von Akteuren aus Wirtschaft
und Wissenschaft. Zu diesem Netzwerk gehoren auch
rund 50 Berliner und Brandenburger Praxispartner
der Biobranche, so auch die FOL. Seit 2007 sind die FOL
und die HNE zudem auch formal tiber einen Koope-
rationsvertrag verbunden.
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Grindung 1991
Verband Demeter
Flache 2.300 Hektar fur Futter- und Marktfruchtanbau,

30 Hektar Freilandgemuse, 2.000 Quadratmeter Gewachshausflache

[ | |
fir Gemise und Krauter
r I Nutztiere 1.800 Hlhner (teils in Mobilstallen), 600 Rinder
(davon 220 Milchkiihe), 250 Milchziegen

Besonderheit Aufzucht von Bruderkalbern und -hdhnen
Verarbeitung hofeigene Molkerei

Vermarktung Hofladen, Abokisten, Naturkostfachhandel

Team 140 Mitarbeitende sowie Saison- und Aushilfskrafte

. In jedem Mai ist die groBe Wiese am

NaturSChUtZ Steht ﬁlr den Parsteiner See bei Brodowin lila ge-
. . ~ nkelt. ,,Es ist einfach eine Pracht*,
Landwirtschaftsbetrieb Okodorf I Tadort von Maltan. e
schiftsfiithrer des Okodorfs Brodowin,

BI’OdOWiIl Weit Oben an der wenn das Breitblattrige Knabenkraut,

eine heimische Orchideenart, im Won-

Agenda. TrOtZdem: PraktiSChen nemonat bliiht. Die gefdhrdete Art be-

vorzugt die immer seltener werdenden

NaturSChUtZ in den eng Feuchtgebiete und steht mittlerweile

auf der Roten Liste. Zu ihrem Schutz

getakteten landWirtSChaftliChen lasst der Demeter-Betrieb die Flache

erst ab Mitte Juni beweiden. Die Rin-

Betrieb U inte grieren, iSt eine der treten die dann gereiften Pflanzen-

samen in den Boden ein. So nimmt der

HeralleOI'deﬂlIlg, WCIB GCSChaftS- Orchideenbestand jéhrlich zu.

° Das Okodorf Brodowin, das inmit-
ﬁlhrer Lud()lf von Maltzan° ten des 129.000 Hektar gro3en Biosphi-
renreservats Schorftheide-Chorin liegt,
ist generell in Sachen Naturschutz ein
Vorreiter. Ein achtjdhriges Forschungs-
projekt, beantragt vom Okodorfverein
und gefordert vom Bundesamt fiir Na-
turschutz, konnte die positiven Effek-
te des 6kologischen Landbaus auf die
Biodiversitit eindeutig belegen. ,,0ko
allein ist aber noch kein Naturschutz®,
erklart Ludolf von Maltzan. ,,Ziel war
immer, den Ertrag zu optimieren, dar-
in unterscheiden sich konventioneller
und 6kologischer Landbau nicht®, so
der Landwirt. Viele landwirtschaftliche
Betriebe wollen mehr Naturschutz
umsetzen, stehen aber unter einem ho-
hen wirtschaftlichen Druck. Durch héiu-
fige Mahd, mechanische Unkrautbe-

Die Naturschutz-
maBnahmen des
Okodorf Brodowin
erhalten seltene
Arten wie das
Breitblattrige
Knabenkraut und
die Feldlerche.
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kdmpfung und grofBe Ackerschlige
finden Insekten auch im Okolandbau
oft nicht genug Nahrung. So kommt
es schnell zu Zielkonflikten zwischen
Landwirtschaft und Naturschutz. Er-
probte und gut in den Betrieb inte-
grierbare Schutzmafinahmen sind des-
halb umso wichtiger.

Der jéhrliche Anbauplan des Land-
wirtschaftsbetriebs wird mit dem Bio-
sphdrenreservat abgestimmt. Dabei
unterbreiten die Naturschiitzer konkre-
te Vorschliage, welche Ackerflichen
ungestriegelt, ungeméht oder erst zu
einem spdteren Zeitpunkt umgebro-
chen werden sollen. Ausgewiesene
Teile bleiben in Griinlandflachen im
Maihbetrieb stehen. In der Getreide-
aussaat werden sogenannte Drilllii-
cken geschaffen und iiber die Saison
zum Schutz von Ackerbegleitflora und
Insekten bei der Bearbeitung ausge-
lassen—Naturschutz, welcher der Bio-
diversitit wohl tut, den gewohnten
eng getakteten landwirtschaftlichen
Betrieb aber auch einschrinkt. ,,Das
ist mit viel innerbetrieblicher Kom-
munikation verbunden®, weil} von
Maltzan. Die Maflnahmen miissten
praktikabel sein und verstdndlich, das
helfe, sie durchzusetzen und die Mo-
tivation der Mitarbeiter fiir den Na-
turschutz zu erhohen, so der Landwirt.
AuBlerdem sporne es an, die sichtba-
ren Beobachtungen auf den eigenen
Flachen auch als messbare Ergebnis-
se in Form von jédhrlichen Evaluatio-
nen bestétigt zu wissen. Und diese
gibt es.

Deutlich zeige sich beispielsweise
auf Kleegras-Luzerne-Fliachen ,,der
Effekt der ungeméhten Streifen, die
eine grof3e Anzahl von bliitenbesuchen-
den Tagfaltern anzogen®, restimiert
2019 Biologe Frank Gottwald in einer
Auswertung der Brodowiner Natur-
schutzmaBnahmen fiir die Biosphéren-
reservatsverwaltung. Aulerdem seien

mehrere gefidhrdete Hummelarten
nachgewiesen worden. Sie sind wich-
tige Bestduber von Bliitenpflanzen
und als Wildbienen gute Indikatoren,
um rdumliche und funktionale Bezie-
hungen zwischen verschiedenen Land-
schaftsbestandteilen aufzuzeigen. Oder
ein anderes Beispiel: Wéhrend die Be-
stinde von Pflanzen, Insekten und
Vogeln auf Feldern deutschlandweit
sinken, ist das beim Biosphirenreser-
vat Schortheide-Chorin seit 15 Jahren
nicht der Fall.

Besonders der Brutbestand typisch-
er Vogelarten der Agrarlandschaften
ist interessant. ,,In unseren Untersu-
chungen ldsst sich beobachten, wie
moderner groBflichiger Okolandbau
auf diese in Deutschland am starksten
zuriickgehende Artengruppe wirkt®,
erklart Dr. Martin Flade, Leiter des

Oko allein
1st noch kein
Naturschutz.

Ludolf von Maltzan

Biosphérenreservats. So gebe es auf
den Brodowiner Fldchen zwei- bis

dreimal mehr Feld- und Heidelerchen,
Grau- und Goldammern als auf be-
nachbarten konventionellen Flichen.
Dariiber hinaus sei die Entwicklung
des Bestands der Agrararten auf den
Okoflichen ganz klar vielverspre-
chend.

Dennoch: Nicht auf jedem Quadrat-
meter des Betriebs konne man Natur-
schutzmaf3nahmen umsetzen, sagt von
Maltzan, aber darum gehe es auch
nicht. ,,Man kann klein anfangen, mit
nur einer einzigen Mallnahme begin-
nen und sich weiterentwickeln®, so
der Landwirt. Er wei3: Naturschutz
ist Zusatzarbeit. Die kostet Geduld,
Zeit und auch Geld. Fiir viele Land-
wirte sind aber die geringen Sum-
men, mit denen Brandenburg derzeit
Umwelt- und Naturschutzleistungen
honoriert, einfach nicht attraktiv.

Der Brodowiner Landwirtschafts-
betrieb geht dennoch mit seinen Na-
turschutzmafnahmen weit iiber die
Nutzung der iiblichen Agrarumwelt-

Wenn wir nicht die Biologen

hatten, die uns beraten, wiirde ich
heute blind durch die Gegend

wirtschaften.

malBnahmen hinaus. ,,Es ist ein Ver-
lust an Wirtschaftlichkeit, aber ein
grofler Gewinn fiir die Natur®, erklért
Ludolf von Maltzan. Fiir die Zukunft
wiinscht er sich, dass angewandter
Naturschutz auf die Lehrpldne land-
wirtschaftlicher Ausbildungsinstitute
und Hochschulen gesetzt wird. Und
dass die Landwirte ,,Handwerkszeug*

durch die Politik bekommen, um Ma@3-
nahmen tiberhaupt durchzufiihren und
ein Auge dafiir zu entwickeln. Der-
weil ermutigt er Kollegen, Hilfe in
Form von Beratung zuzulassen und
gesteht: ,,Wenn wir nicht die Biologen
hitten, die uns beraten, wiirde ich
heute blind durch die Gegend wirt-
schaften.*
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Ludolf von Maltzan

Im Frithjahr 2020 tibernahm der Be-
trieb zusammen mit der BioBoden-
Genossenschaft die Agrargenossen-
schaft Oderberg. Um rund die Hilfte,
auf nun knapp 2.300 Hektar, hat Bro-
dowin damit seine bewirtschaftete Fla-
che vergrofert. Im Sommer startete
die Umstellung und damit die ersten
Naturschutzmafnahmen. Welche sich
auf den neuen Flichen am besten eig-
nen? Dazu wird sich von Maltzan be-
raten lassen. 860 Hektar umfasst die
Agrargenossenschaft Oderberg. Viel
Platz fiir Naturschutz.
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Konstanter Anbau
Statt

Ein Erklarungsversuch zur Marktsituation
bei Biogetreide von Stefan Palme

Erzeugerpreisbingo

» Gerade auf den sandigen Béden
Brandenburgs ist Okolandbau ohne
Roggen kaum vorstellbar. Doch die
Preise fiir Bioroggen und auch -gerste
sind im Keller. Seit Sommer 2019
kann man diese nur mit minimalem

Aufschlag zum konventionellen Er-
zeugerpreis verkaufen. Wer nicht lan-

ge lagern kann, muss einen betrdcht- lungsbeihilfen nicht umzusetzen—ver-

lichen finanziellen Schaden in Kauf
nehmen. Um zu verhindern, dass in
Zukunft noch mehr Mengen auf den
Markt driicken, verlangten betroffene
Landwirte von Verbidnden und Lan-
desregierung, die im Koalitionsver-
trag geplante Erhohung der Umstel-

standlich.

Warum aber stiirzten die Preise fiir
beide Getreidearten so stark ab? Wie
kann es sein, dass zeitgleich Dinkel
und auch Hafer kaum noch verfligbar
sind und die Preise hier teilweise durch
die Decke gehen? Ein Blick auf die

Vorjahrespreise hilft, die Zusammen-
hénge besser zu verstehen: Von 2017
bis Mitte 2018 bekam man fiir den
heute so unbeliebten Bioroggen noch
400 Euro/ Tonne, also etwa das Zwei-
einhalbfache des heutigen Preises.
Demgegeniiber wurde Dinkel nur fiir
350 Euro/ Tonne gehandelt, was der
Hilfte der gegenwirtigen Notierung
entspricht. In Folge wurde dann, be-
sonders auf den besseren Boden, im
Herbst 2018 mehr Roggen ausgesit
und der Dinkelanbau eingeschrinkt.
So stieg laut Agrarmarkt Informati-
ons-Gesellschaft die Bioroggen- und
Gerstenernte in Deutschland von 2016
bis 2019 um 22 Prozent. Im gleichen
Zeitraum wurde aber, trotz neuer Um-
stellungsbetriebe, nur fiinf Prozent
mehr Dinkel erzeugt.

Ubrigens: Schon in den Jahren 2005
und 2010 gab es eine dhnliche Markt-
situation. Roggen war am Markt schwer
verkauflich, wihrend Dinkel mit ho-
hen Aufschldagen gehandelt wurde. Ein
bis zwei Jahre spéter war die Situati-
on genau umgekehrt. Der Schliissel
fiir die Mengensteuerung diirfte da-
her eher bei den Landwirten als bei
der Politik liegen. Vor allem Betriebe
auf besseren Standorten sollten auf-
horen, sich mit dem ,,Erzeugerpreis-
bingo* auf dem falschen Ful} erwi-
schen zu lassen und stattdessen fiir
konstante Anbauverhiltnisse inner-
halb ihrer standortgerechten Frucht-
folgen sorgen. Davon profitieren dann
auch all jene, die auf Roggen viel
starker angewiesen sind.

So kann die Okopriimie wieder als
das betrachtet werden, was sie eigent-
lich sein soll: ein Instrument zur Ho-
norierung klimagerechter und 6kolo-
gischer Leistungen. Und nichts ande-
res. Der Versuch, mit Beihilfen aktiv
Preise zu gestalten, ist ohnehin schon
deshalb zum Scheitern verurteilt, weil
die Wirkung aufgrund der Umstel-
lungszeit erst mit dreijéhriger Verzo-
gerung eintreten wiirde. Wichtig ist,

dass Zahlungen fiir 6kologische Leis-
tungen generell langfristig planbar
und verlésslich bleiben. Das gilt auch
fiir die Umstellungsforderung, die da-
zu dienen soll, die Rentabilitdts- und
Liquiditatsengpésse in den ersten bei-
den Jahren der Umstellung abzupuf-
fern.

Wie bei den hier beschriebenen Bei-
spielen gab es innerhalb des kontinu-
ierlichen Wachstums des Biomarktes
immer wieder zeitlich befristete
Uberschuss- und Mangelsituationen
bei einzelnen Rohstoffen. Diese Un-
gleichgewichte verschwanden jeweils
nach ein bis zwei Jahren. Einige alt-
eingesessene Akteure warnten in die-
sen Phasen vor zu hohen Angebots-
mengen und forderten die Politik zu
Gegenmalinahmen auf. So auch An-
fang bis Mitte der 90er Jahre, als ver-
starkt ostdeutsche GroBbetriebe auf
Okolandbau umstellten. Aber auch
diese ,,Wellen hat der Markt stets
gut verkraftet. Das sollten manche
der damals selbst kritisch bedugten
Betriebe nicht vergessen, wenn sie
heute vor Neuumstellern warnen.

Auch heute gibt es keine Anzei-
chen fiir eine Ubersittigung des Bio-
markts. Im Gegenteil:

— Der bundesweite Umsatz von Bio-
lebensmitteln stieg 2019 um knapp 10
Prozent.

— Der Berlin-Brandenburger Natur-
kostfachhandel verzeichnete im selben
Jahr einen Gesamtumsatz von 580 Mil-
lionen Euro und damit ein Wachstum
von 10 Prozent.

— 2018 lagen die Verkaufserlose der
Biobauern 11 Prozent tiber denen des
Vorjahrs.

— Seit 2010 verdoppelten Milchbau-
ern die Biomilchmenge in Deutsch-
land. Trotz Zunahme der Produktion
um 26 Prozent seit 2018 blieb dabei
der Milchpreis nahezu konstant.

Es lohnt sich also, beim Blick auf
Preisschwankungen die Marktent-
wicklungen tiber einen ldngeren Zeit-
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raum zu betrachten. Sonst jammern
wir —wie schon vor drei Jahren —bald
wieder herum, dass es nicht genug
einheimische Ware gibt und ,,die Po-
litik da etwas machen muss®.

Stefan Palme ist Geschéaftsfiihrer
der Gut Wilmersdorf GbR (Bioland-
zertifiziert). Der Ackerbaubetrieb in
der Uckermark liegt im Biosphéaren-
reservat Schorfheide-Chorin. Auf
1.100 Hektar Flache werden Weizen,
Roggen, Rohdinkel, Gerste, Hafer,
Kérnerleguminosen sowie Heil- und
Gewdrzkrauter angebaut. Der
Landwirt ist zudem als freier Umstel-
lungs- und Anbauberater tatig.

Stefan Palme

Es gibt keine
Anzeichen

fur eine
Ubersattigung
des Biomarkts.
Im Gegenteil.
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GGutes
Essen braucht

ute
Bedngungen

Ihr Ziel, gesundes und nachhaltiges Schulessen,

ist dasselbe. Thre Blickwinkel sind oft verschieden:
Susan Rhattigan SR und Eva-Maria Lambeck EML,
Geschaftsfiihrerinnen des Schulcaterers

,,areens Unlimited* im Gesprach mit Sabine
Schulz-Greve SSG von der Vernetzungsstelle

Kita- und Schulverpflegung Berlin €.V. insiguen.

2

Eva-Maria Lambeck und Susan
Rhattigan kochten Mittagessen fir
Berliner Schuiler schon vegetarisch
und maoglichst regional und dkolo-
gisch, lange bevor Politik und Gesell-
schaft diese Themen auf die Speise-
plane von Schulkantinen setzten. Bio-
lebensmittel aus der Region sind fur
sie ,eine Frage der Uberzeugung" -
aber nicht immer einfach zu bezie-
hen. Sie machen sich mit der Initiati-
ve ,Wo kommt dein Essen her?* flir
mehr regionales Bio in Schulen und
Kitas stark.

Die Vernetzungsstelle Kita- und
Schulverpflegung Berlin entstand
2002 zur Verbesserung der Verpfle-
gungsqualitat an Grundschulen in
Berlin-Pankow und nahm in den fol-
genden Jahren eine bundesweite Vor-
reiterrolle beim Thema Qualitatsent-
wicklung in der Schulverpflegung ein.
Sabine Schulz-Greve setzt sich u.a.
fur eine bessere Aus-und Fortbildung
von Lehrkraften und Erziehern zu al-
len Fragen von Ernahrung und ein at-
traktiveres vegetarisches Essensan-
gebot ein.

Frau Schulz-Greve, Berliner

Grundschiler bekommen heute

bis zur 6. Klasse kostenloses

Mittagessen. Ab 2021 soll der

Bioanteil 50 Prozent betragen,

und dazu gibt es Festpreise pro

Portion. Welche Entwicklungen

fuhrten zu dieser bundesweit

einzigartigen Situation?
SSG Die Entscheidung in 2004-2005,
alle Grundschulen zu Ganztagsschu-
len zu machen, war eine gewaltige
Aufgabe. Und das Schulgesetz, das sag-
te, dass in Ganztagsschulen ein Mit-
tagessen angeboten werden muss. Da-
mals gab es keine Empfehlungen fiir
Schultrdger zur Qualitit des Essens.
Mit den ,,Berliner Qualitatskriterien*
von 2003 haben wir in Zusammenar-
beit mit den Schultrdgern solch einen
Orientierungsrahmen entwickelt und
uns spater an der Erarbeitung der Qua-

litdtsstandards fiir die Schulverpfle-
gung der Deutschen Gesellschaft fiir
Erndhrung beteiligt. Ein weiterer Mei-
lenstein war das Berliner ,,Gesetz
iiber die Qualitdtsverbesserung des
Schulmittagessens® von 2013. Das war
die Sensation, weil es bundesweit erst-
mals den Wechsel vom Preiswettbe-
werb zugunsten eines Qualititswett-
bewerbs ermdglichte: durch die Vor-
gabe eines Festpreises und einer
Musterausschreibung.
Frau Lambeck, was bedeuten
diese Schritte aus Caterersicht?
Was hat eine einheitliche Aus-
schreibung damals bedeutet,
was festgelegte Preise flr ein
Mittagessen?
EML Eine andere Form von Verbind-
lichkeit. Aus der Sicht der Qualitats-
managerin kann ich das Ganze nur be-
griiBen und habe das als einen groflen
Schritt nach vorne erlebt.

37

SSG Die Qualitdt, mit der man tiiber-
zeugen konnte, hatte durchaus einen
Effekt. Es unterbrach die Abwirts-
spirale von immer billigerem und
schlechterem Essen hin zu ,,Klasse
statt Masse®. Schulen haben verstan-
den, dass es nicht nur um den billigs-
ten Preis geht, sondern darum, was
der Caterer bietet—qualitativ. Das ist
auch mit dem ganzen Bioansatz...

EML... aber die Schulen entscheiden
sich nicht fiir uns wegen des Bioan-
teils, das hat durchaus andere Griin-
de. Ich denke, dass das Thema Bio fiir




* Es unterbrach die Abwarts-
spirale von immer billigerem und
schlechterem Essen hin zu

,,Klasse statt Masse*.

die Kinder, Eltern und Pddagogen iiberschitzt wurde und
weiterhin liberschétzt wird. Die Berliner Senatsverwal-
tung Bildung entwickelte Bio zum Wettbewerbskriterium,
dadurch entstand die besondere Dynamik beim Wachs-
tum des Bioanteils, allerdings ganz klar nicht durch die
Nachfrage in den Schulen. Dort werden vollig andere
Wiinsche und Priorititen an die Verpflegung formuliert.
Die Kluft wird hoffentlich in den nichsten Jahren weiter
iiberwunden.

Wie hat sich Bio in der Berliner

Schulverpflegung entwickelt?
SSG Seit der Ausschreibung 2013/14 mussten die Ausga-
ben fiir Bioprodukte mindestens 15 Prozent betragen. Aber
die meisten Caterer boten damals mehr als 15 Prozent, wir
hatten Spitzengebote von bis zu 60 Prozent. Damit bewirk-
te die Ausschreibung, dass das Qualitdtsmerkmal Bio, das
bei den Zuschlagskriterien positiv bewertet wurde, ange-
stiegen ist. Und damit natiirlich auch der Bedarf nach die-
sen Produkten.

Frau Lambeck, Sie sind schon friih weit Gber den

ausgeschriebenen Bioanteil hinausgegangen.

Auch bevor der uberhaupt in der Ausschreibung

festgelegt wurde. Was war |hre Motivation?
EML Das hat was mit uns als Personen zu tun. Fiir mich
hat nicht Prioritat, dass ich am Ende des Jahres so oder so
viel Ertrag erwirtschaftet habe. Natiirlich miissen wir auch
schwarze Zahlen schreiben. Aber als gemeinniitziges Un-
ternehmen haben wir andere Zielsetzungen.
SR Meiner Meinung nach kann man Bioprodukte, ob
Fleisch oder Mohren, schmecken.
SSG Wenn sie gut verarbeitet sind. Bio ist unserer Mei-
nung nach ein Qualitdtsmerkmal von vielen. Die Wert-
schitzung flr aufwindig produzierte Produkte fiihrt zu
einer Verarbeitungsqualitit, die man schmecken kann.

Wie setzen Sie diesen Anspruch in 15.000

Schulessen um?
SR Dadurch, dass wir nicht in einer, sondern in sieben ver-
schiedenen Kiichen téglich frisch kochen. So ist die Zahl
der pro Kiiche produzierten Gerichte kleiner, und wir be-
kommen die Qualitit in den Griff.

Sabine Schulz-Greve

Frau Lambeck, war Ihr hoher
Bioanteil in der Vergangenheit

nicht ein Wettbewerbsnachteil?
EML Bio ist fiir uns keine Preisentschei-
dung, Bio ist eine Qualitdtsentscheidung.

Frau Schulz-Greve, der Kern-

auftrag der Vernetzungsstelle

ist, die Qualitat des Essens

zu erhéhen. Warum Bio?
SSG Bio ist gut flir die Umwelt und da-
mit auch fiir den Menschen. Wo der Staat
eine gesellschaftliche Verpflichtung zur
Fiirsorge fiir Kinder und Jugendliche
hat, sollten beste Qualitdten mit Vor-
bildfunktion selbstverstidndlich sein.

Inwiefern arbeiten Sie beim

Thema Schulverpflegung mit der

FOL zusammen?
SSG Die FOL ist Griindungsmitglied der
Vernetzungsstelle, und wir sind von An-
fang an Mitglied bei der FOL. Unsere Zu-
sammenarbeit ist eng. In den ersten Jah-
ren haben wir gemeinsam versucht, die
Kommunikation zwischen Erzeugern,
meist aus der Region, und den Caterern
zu befordern. Das gelang mehr oder we-
niger. Das jetzt angelaufene EIP-Projekt
der FOL verspricht da nachhaltigeren Er-
folg: Durch den Autbau von Wertschop-
fungsketten fiir vorverarbeitete Biopro-
dukte werden regional erzeugte Produkte
zur Verfiigung stehen, die fiir den spezi-
ellen Markt der Schulverpflegung ge-
eignet sind.
EML Im April 2018 traf ich FOL-Projekt-
leiter Gerald Kohler bei einem Termin
des Erndhrungsrats, und da entstand
gemeinsam die Idee der Regiowoche.
Ein Ergebnis ist, dass sich ein regio-
naler Schilbetrieb biozertifizieren lief3,

jetzt beziehen wir unsere Kartoffeln
von ithm.

Was haben Sie als Caterer aus

der Regiowoche mitgenommen?
SR Wir haben mehr Kontakte zu den
Erzeugern, sind jetzt ganz konkret ge-
worden und machen mit dem Betrieb
,» Liny Farms* einen Probelauf. Wir sa-
gen denen, was wir zu welcher Jahres-
zeit in welcher Menge brauchen —und
die bauen das fiir uns an. Das ist ein
riesiger Fortschritt, entstanden aus ei-
ner Regiowoche.

Was wiinschen Sie sich fur

die Zukunft?
SSG Eine Fortschreibung des Quali-
tatsentwicklungsprozesses in allen
Schulformen, sprich auch in weiterfiih-
renden Schulen. Das bedeutet, dass
man auch fiir diese Schulstufen {iber
Subventionen nachdenkt. Denn ab der
7. Klasse bezahlen die Eltern den vol-
len Preis. Auerdem wiinsche ich mir
gut ausgebildete Koche, damit—vor
allem fleischlose —Gerichte besser
schmecken.
SR Die fiir das Essen vor Ort zustén-
digen Personen sollten geschult wer-
den. Und ich wiinsche mir, dass die
Kinder genug Platz und vor allem
Zeit fuir ein ruhiges Mittagessen haben,
nicht nur 15 bis 20 Minuten. Bei den
PortionsgroBen hitte ich gern mehr
Flexibilitdt anstelle der momentan ver-
pflichtenden Vorgaben.
EML Ich bringe das auf die Kurzfor-
mel: Gutes Essen braucht gute Bedin-
gungen. Dazu gehort seitens der Vor-
gaben auch ein ausgeprégtes Verstind-
nis fiir die Bedingungen in der Schule
und fiir das, was Kinder und Jugendli-
che an Bediirfnissen mitbringen. Wir
miissen die Diskrepanz zwischen the-
oretischen Anforderungen und Praxis
schlieen.

Bio 1st fuir uns »
keine Preisentscheidung,
Bio 1st eine
Qualitatsentscheidung.

Eva-Maria Lambeck
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— Die Berliner Schulverpflegung — ein Sonderweg Rund 200.000
Schiler in der Primarstufe haben seit 1.8.2019 ein Anrecht auf ein
kostenfreies warmes Mittagessen in ihrer Schule. Die Schulverpflegung
hat in der Hauptstadt eine besondere Geschichte. Mit der 2005
getroffenen Entscheidung des Berliner Senats, alle Grundschulen in
Ganztagsschulen umzuwandeln, wurden abertausende Mittagessen
bendtigt. Die meisten Schulen werden von Caterern beliefert. Im Rahmen
der offentlichen Vergaben ab 2005 flihrte der harte Preiswettbewerb zu
nachlassender Essensqualitat. 2013 steuerte Berlin um: mit zeitgleichen
Ausschreibungen aller 12 bezirklichen Schultrager, einheitlichen
Qualitatskriterien und einem Festpreis flr das Mittagessen. Ein
Zuschlagskriterium ist der Bioanteil im Mittagessen, der in der jlingsten
Ausschreibung erhoht wurde. Seit August 2020 missen Nudeln,
Kartoffeln und Reis Bioqualitat haben, Reis muss auBBerdem wie Bananen
und Ananas aus fairem Handel stammen. Ab 2021 sollen dann auch
Obst sowie Milch und Milchprodukte ausschlieBlich aus 6kologischem
Anbau sein. Der Biomindestanteil ist von vormals 15 Prozent zum
Sommer 2020 auf 30 Prozent gestiegen. Im kommenden Schuljahr soll
er dann 50 Prozent betragen. Damit die Caterer das wirtschaftlich
leisten kénnen, wird der Festpreis flr jede Portion angehoben:

von derzeit 4,09 Euro auf 4,36 Euro im Jahr 2021. Ab 2021 wird das
Schulessen das Land Berlin dann 145 Millionen Euro jahrlich kosten.

Bei der Regiowoche 2018
wurden bis zu 60.000
Berliner Schiiler pro Tag
in 275 Schulen mit aus-
schlieBlich regionalen
Zutaten bekocht. Die
groBte Herausforderung:
regionale Apfel.

A Zutrauen+

/ Anpacken

Ein Kommentar
von Patrick Wodni

» Das Interesse an Essen und des-
sen Zubereitung ist in den letzten
Jahren fortlaufend gestiegen. Zahllo-
se Kochshows, Netflix-Formate

und eine Flut an Publikationen und
Kochbiichern belegen das. Durch
das, was er zu sich nimmt, definiert
der Mensch seit jeher auch seinen
Stand in der Gesellschaft. Die Frage
nach dem ,,guten Essen‘ wird also
héufig zu einer sozialen. Wahrend
die einen essen, was ihnen
schmeckt, Qualitidt und Quantitit gut
fiir einen selber und die Umwelt
sind, konnen sich andere das schwie-
riger leisten.

Die Auf3er-Haus-Verpflegung hakt
genau dort ein. Sie erreicht einen
grofftmoglichen Querschnitt der Ge-
sellschaft und bietet so die Chance,
praktisch erfahrbar zu machen, wie
ein ,,gutes Essen* fiir viele aussehen
kann. Es kann anregen, Geschmack
und Sensorik ausbilden und die
Akzeptanz fiir Neues fordern. Der
durchschnittliche Wareneinsatz von
1,60 Euro in Betriebskantinen und
Tagesbudgets von 4,70 Euro in Kran-
kenhédusern und einem Euro fiir drei
Mahlzeiten in Kitas sind nicht viel
Geld. Jedoch lisst sich auch aus
diesen Betridgen etwas kochen, was
meiner Vorstellung eines ,,guten
Essens® nahekommt. Der Wunsch
von Gisten, Patienten, Schiilern und
Eltern nach frischen, zunehmend
gesundheitsfordernden Lebensmit-
teln ist umsetzbar. Bei einem
angepassten Angebot und einer aus-
gewogenen Kalkulation ist ein sehr
hoher Anteil von biologisch und
regional angebauten Produkten im
Speiseplan machbar.

Um aus Rohprodukten etwas
wirklich Gutes zu machen, bedarf es
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neben einer ordentlichen Lebens-
mittelqualitdt handwerklicher Fahig-
keiten. Aber: Fast die Hélfte der
Koch-Azubis bricht im ersten Lehr-
jahr die Ausbildung ab. Mitarbeiter
fiir die Kiichen sind immer schwieri-
ger zu finden. Umso wichtiger ist

es, das Kiichenteam wertzuschitzen,
zu qualifizieren und alle ins Boot

zu holen. Wenn bei gleichbleibenden
Kosten eine Verdnderung auf dem
Teller stattfinden soll, muss viel in
Bewegung gesetzt werden. Speiseplan
und Einkauf verdndern sich, pflanzli-
che Rohstoffe bekommen mehr
Platz eingerdumt, und ein intuitives
Kochen gewinnt an Bedeutung. Eine
geschulte Sensorik wird zum wesent-
lichen Werkzeug fiir alle Koche in
diesem Prozess.

Dazu braucht es Verdnderungs-
willen und ein manchmal schmerz-
haftes Hinterfragen der eigenen
Gewohnheiten und Annahmen. Ge-
paart mit Mut und Kompetenz sind
dies jedoch die besten Voraus-
setzungen, um die Auller-Haus-Ver-
pflegung nachhaltig zu verdndern.
Wenn man Koche ihr Handwerk
in der Ursprungsform ausiiben lésst,
kreativen Spielraum einrdumt und
eine Weiterentwicklung all dessen
fordert, wird sich dieser Geist auch
auf den Tellern widerspiegeln.

Patrick Wodni kochte fiir die gehobe-
ne Gastronomie und Sternekiiche,
wurde dann Kichenleiter im Berliner
Gemeinschaftskrankenhaus Havel-
hohe. Dort zeigte er, dass auch ein
uberschaubares Krankenhausbudget
saisonale Biozutaten aus der Region
ermoglicht. Als stellvertretender Ge-
schaftsfuhrer der Kantine Zukunft
unterstitzt er nun Klichen der Berli-
ner Gemeinschaftsverpflegung
dabei, ihr Essensangebot regionaler
und dkologischer auszurichten.
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300 Hektar, davon 150 Hektar Vertragsnaturschutzflache

80 Galloways mit Nachwuchs, 20 Burenziegen,

60 Wasserbliffel sowie Schafe

ganzjahrige Freilandhaltung

Direktvermarktung von Fleisch ab Hof

»Modellprojekt Naturschutzberatung Brandenburg*

die vierkopfige Familie Querhammer, zwei Fleischermeister

Seit fast 30 Jahren hat sich der Landwirt Helmut
Querhammer dem Naturschutz verpflichtet.

Er halt Galloway-Rinder und Wasserbiiftel und
engagiert sich fuir eine Aussohnung von Land-

wirtschaft und Naturschutz.

Die Geschichte von Helmut Querham-
mer und seiner Inge ist eine besonders
innige. Vorsichtig, aber bestimmt lehnt
Inge ihren lockigen Kopf gegen den
Bauch von Helmut, schlie3t genussvoll
die Augen, wenn er sie mit seiner ruhi-
gen Art geduldig hinter den Ohren
krault. Inge ist eine Galloway-Kuh. Vor
fiinf Jahren wurde das Tier geboren
und von seiner Mutter verstof3en. Der
Landwirt und seine Frau Simone zo-
gen das Kalb dann mit der Flasche auf.
Das verbindet.

Seit 1992 hélt der gebiirtige Meck-
lenburger im Naturschutzgebiet Dobe-
ritzer Heide hinter dem westlichen
Stadtrand Berlins Galloway-Rinder,
Wasserbiiffel und Burenziegen. Tochter
Lisa arbeitet mit Skudden, einer alten
und selten gewordenen Landschafrasse,
Kamerunschafen und Gotlandschafen.
Schafe und Ziegen nutzen Querham-
mers nicht zur Fleischproduktion, die
Tiere gehen in der Ddoberitzer Heide
ihrem ganz eigenen Job nach. Sie sind
Landschaftspfleger und erhalten in den

Das Galloway-Rind
Inge zogen die
Querhammers
mit der Flasche auf.

— Ddberitzer Heide Das Naturschutzgebiet
,DOberitzer Heide" und das im Osten an-
liegende Naturschutzgebiet ,Ferbitzer Bruch*
sind zusammen rund 5.000 Hektar grof.

Der einstige Truppenubungsplatz ist heute
eine Biotoplandschaft mit Heiden, Mooren
und Graslandschaften. In der Kernzone
leben Wisente, Wildpferde und Rothirsche.
850 seltene Farne und Blltenpflanzen sowie
viele schiitzenswerte Vogel, Sdugetiere,
Lurch- und Kriechtiere konnten nachgewie-
sen werden.




44 mals richtig schwer zu bekommen®,

und griindet im Nebenerwerb seinen
Naturschutzgebieten die sogenannten Landwirtschaftsbetrieb in der Doberit-
Offenlandschaften. Auf diesen Heide- zer Heide. Heute weiden auf rund 300
Graslandschaften und halboffenen Hektar, wovon 150 Hektar Vertrags-
Weiden ist die Artenvielfalt besonders naturschutzflache sind, 80 Galloway-
hoch und als reicher Populationspool Kiihe mit Nachwuchs und 20 Buren-
schiitzenswert. ziegen. 60 Wasserbiiffel pflegen regel-

Die Weidegénger sind mehr als blos- maBig iiberschwemmte Feuchtwiesen.
se Mih- und Fresswerke. Durch ihre Als Kenner beider Welten beobach-
Trittspuren, Pfade, Suhlen und Sand- tet Helmut Querhammer besorgt die
badestellen entstehen vielerlei Lebens- Entfremdung von Landwirtschaft und
rdume. Sogar der Kot der Tiere bietet Naturschutz. Ursdchlich fiir diese Ent-
seltenen Insektenarten eine Heimat. wicklung seien, so der Tierhalter, auch
Jedes Tier hat seine eigene Funktion. die charakteristischen brandenburgi-
,ldeal ist deshalb eine Gemischtbe- schen Agrarstrukturen mit ihren gro-
weidung®, erklart Helmut Querham- Ben ehemaligen LPG-Betrieben und
mer, denn ,,jedes Tier verwertet an- einer in der DDR {iblichen Trennung
ders®. Wasserbiiffel sind einzigartig,
weil sie mit ihren breiten Hufen gut
auf feuchten Wiesen laufen konnen
und auch Binsen und Schilf verdauen.
Ziegen wiederum verbeillen beispiels-
weise Biische und Brombeerstriaucher
und wirken so der Verbuschung und
damit der natiirlichen Sukzession, al-
so der Weiterentwicklung Richtung
Wald entgegen.

Allen Tieren gemein ist ihre Robust-
heit, denn sie ,,arbeiten das ganze
Jahr im Freiland. Lediglich die Zie-
gen als klassische Siidldnder verzie-
hen sich bei kaltem Ostwind in den
Unterstand. ,,Die Galloways interes-
siert das nicht. Sie kommen aus dem
nass-kalten Schottland®, erklart Hel-
mut Querhammer schmunzelnd. Der
65-Jdhrige ist nach eigenem Verstind-
nis mehr Naturschiitzer als Landwirt.
Zwar ist er auf einem Landwirtschafts-
betrieb in Norddeutschland aufge-
wachsen, dieser wird jedoch in den
60er Jahren enteignet, die Familie
zieht nach Berlin. Der junge Helmut
Querhammer macht eine Ausbildung
zum Garten- und Landschaftsbauer
und engagiert sich schon friith im Na-
turschutz, interessiert sich fiir Vogel-
kunde und Artenschutz. 1992 kauft er
drei Galloway-Rinder, ,,die waren da-

von Ackerbau und Tierhaltung. Er
wiinsche sich eine Wiederanndherung
von Landwirtschaft und Naturschutz.

Denn es kann sich fiir Landwirte
durchaus lohnen, sich mit Naturschutz
zu befassen, Hecken, Baume und Bii-
sche zu pflanzen. Natiirliche Struktur-
elemente bieten Erosionsschutz, ver-
bessern das Mikroklima und wirken
sich so positiv auf das Wasserhalte-
vermogen des Bodens aus. Und sie er-
hohen die Artenvielfalt: ,,Uns fehlen
diese unaufgerdaumten Ecken®, so
Querhammer. ,,Sie sind wichtige
Riickzugsgebiete flir Kleintiere und
Vogel.“

Naturbelassene Riaume wurden in
den letzten Jahrzehnten in den flurbe-

Rinderkot

ist Habitat
seltener
Insektenarten.

Es gilt dringend etwas zu tun,
um Naturschutz in die
Landwirtschaft zu integrieren.

reinigten Agrarlandschaften immer arten verschwunden. Die mit Abstand
weniger. Ausgerdumte Agrarflichen hdochsten Insektenverluste weisen of-
mit intensivierter Landwirtschaft und fene Landschaften auf, dazu gehoren
der zunehmende Einsatz von Insekti- auch Ackerflure und Wiesen. Zwi-
ziden und Herbiziden haben zu einem  schen 2008 und 2017 hat sich die In-
drastischen Riickgang von Insekten- sektenbiomasse auf Griinlandfiichen
und Vogelpopulationen gefiihrt. Seit um zwei Drittel verringert.
1950 sind auf Deutschlands Ackern Es gilt also dringend etwas zu tun,
iiber 70 Prozent der Ackerwildkraut- um Naturschutz in die Landwirtschaft
zu integrieren. Das bedeutet einerseits,
Landwirte ganz praktisch iiber mog-
liche NaturschutzmafBinahmen auf ih-
ren Flachen zu informieren, anderer-
seits braucht es aber auch politische
und damit finanzielle Unterstiitzung,
wie konkrete Fordergelder, die Um-
welt- und Naturschutz angemessen
honorieren.
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Als Demobetrieb im Modellprojekt
Naturschutzberatung will Helmut
Querhammer anhand seiner fast 30-
jahrigen Erfahrung weitergeben, wie
sich Landwirtschaft und Naturschutz
erginzen konnen. Dass sich momen-
tan so viele junge Leute fiir mehr Kli-
ma- und Artenschutz engagieren, mo-
tiviert ihn dabei. Von Ruhestand ist
keine Rede, noch mehr Fiihrungen
und Veranstaltungen zum Artenschutz
wolle er jetzt anbieten, so Querham-
mer. ,,Das Thema kommt in der Ge-
sellschaft an.*

— Naturschutz besser honorieren Landwirte sitzen in der Klemme:
Einerseits liegen die Vorteile von NaturschutzmaBnahmen flir Flora, Fauna
und Klima auf der Hand, andererseits brauchen sie aufgrund wirtschaft-
lichen Drucks eine hohe Produktivitat auf ihren Ackern. Voraussetzung fiir
einen erfolgreichen Naturschutz ist das Wissen Uber den Artenbestand
auf den eigenen Flachen und mit welchen konkreten MaBnahmen dieser
geschutzt und weiterentwickelt werden kann. Bisher fehlte es in Branden-
burg, von wenigen Ausnahmen abgesehen, an betriebsspezifischen
Beratungsangeboten zum Thema Naturschutz. Gemeinsam mit dem
Deutschen Verband flir Landschaftspflege, dem Landesamt flir Umwelt
sowie Agrarbetrieben verantwortet die FOL das ,, Modellprojekt Natur-
schutzberatung Brandenburg®. In diesem werden bis Ende 2022

Beratungsansatze erarbeitet und erprobt, wie Landwirte flr Naturschutz-
mafBnahmen motiviert und bei deren Umsetzung begleitet werden kdnnen.
Perspektivisch sollen die Ergebnisse des Projekts zum Beginn der
nachsten EU-Forderperiode in eine neue Naturschutzberatungsrichtlinie
einflieBen und damit auf ganz Brandenburg Ubertragen werden.
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Biomanufaktur Havelland

Die Biomanu-
faktur Havelland
1st Brandenburgs
grof3ter und
erfolgreichster
Biofleischver-
arbeiter. Fehlende
regionale
Schlachtkapazi-
tdten aber sorgen

auch die Veltener
Manufaktur.

Lage Velten, Landkreis Oberhavel

Grindung 2013

Vermarktung Bio Company, BiogroBkunden, Gastronomie

Umsatz 13,1 Millionen Euro

Verarbeitung taglich 1,7 Tonnen Wurst

Sortiment 300 Produkte, neue vegane Linie im Take-away-Bereich
Team 65 Mitarbeitende

Mit Wurstwaren kennt man sich aus
in der Biomanufaktur. Sie sind das
Kerngeschift des grofiten Branden-
burger Biofleisch- und Biowurstver-
arbeitungsbetriebs, der seinen Sitz in
Velten hat, nur 25 Kilometer nordlich
vom Zentrum Berlins. Zwei Tonnen
Waurst verlassen die Manufaktur jeden
Tag in Richtung Hauptstadt: dunkle,
aromatische Rohwiirste, saftige Brat-
wiirste oder knackige Wiener Wiirst-
chen. Aber nicht nur Wurst, auch
Entrecotes, Gulasch, Hackfleisch und
andere Produkte werden in Velten pro-
duziert, das Sortiment umfasst rund
300 Artikel. Die Manufaktur verar-
beitet fast ausschlieBlich regionales
Fleisch.

Die fiinf bauerlichen Kooperations-
betriebe, auf denen die Tiere aufwach-
sen, besucht Geschéftsfiilhrer Thomas
Schubert mehrmals im Jahr. Er kennt
die Weiden der Uckermirker Rinder
im Sielower Spreeauenreservat und
die Schlammkuhlen der Freiland-
schweine im Miiritz-Nationalpark.
Dass die Tiere artgerecht leben und
gutes Futter bekommen, sieht der
Metzgermeister aber vor allem am
Fleisch. ,,Gutes Fleisch hat einen ganz
anderen Muskelaufbau, es ist mager
und doch fein marmoriert”, weil3
Schubert. Hochwertige Rohware und
eine leidenschaftliche handwerkliche
Verarbeitung sind die wichtigsten Zu-
taten flir gute Qualitdt und Geschmack.
,Hier wird alles von Hand gemacht,
die Rezepte sind von uns selbst ent-
wickelt und abgeschmeckt, es gibt kei-
ne Geschmacksverstarker oder Kon-
servierungsstoffe®, erkldrt der Metz-

germeister liberzeugt.

Thomas Schubert erzihlt begeistert
von seinem Handwerk, fiihrt durch die
Produktionsrdume, erklart Raucher-
kammer und Brithraum, flachst am
Zerlegetisch mit seinem dienstiltes-
ten Metzger iiber dessen baldige Pen-
sionierung. Schubert mag, was er tut,
das strahlt der 53-Jéhrige aus, wenn
er liber die Biomanufaktur spricht.
Kein Wunder, denn der Metzgermeis-
ter und sein 65-kopfiges Team arbei-
ten mit hochwertigen, regionalen Pro-
dukten und haben Zeit fiir die Ent-
wicklung ihrer Ware. Noch dazu
wichst der Betrieb, hat seinen Umsatz
von 2013 zu 2019 von 2,7 Millionen
Euro auf 13,1 Millionen Euro gestei-
gert. 120 Schweine, 30 Rinder und 30
Lammer werden in Velten jede Wo-
che verarbeitet. Dazu vermarktet der
Betrieb unter der Produktlinie ,, Take
it easy” Convenience-Food: Suppen,
Bowls, Smoothies und Wraps fiir die
Frischetheke der Bio Company. Her-
gestellt in einer eigenen Kiiche und
alles vegan. ,,Das klingt ein bisschen
widersinnig, als Fleischverarbeiter®,
lacht Schubert. Aber es lauft, der Be-
reich soll weiter ausgebaut werden.
Immer mehr Nachfrage nach regiona-
lem Biofleisch erreicht Velten auch
aus den GroBkiichen der Berliner Ge-
meinschaftsverpflegung, etwa aus Kin-
dertagesstitten und Studentenwerken.

Der Erfolg und die guten Bedingun-
gen in der Biomanufaktur sind nicht
reprasentativ fiir die Branche der
Fleischverarbeiter — das weifl Thomas
Schubert sehr gut. Zwei Mal war der
Veltener Verarbeitungsbetrieb insol-
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vent, bevor die Biomanufaktur ihn
unter der Leitung von Thomas Schu-
bert 2013 iibernahm. Die Basis ist sein
sicherer Absatzkanal: die Bio Com-
pany. 80 Prozent der Fleischprodukte
gehen in den 60 Filialen des regiona-
len Marktfiihrers {iber die Theke. Ten-
denz steigend, denn die Biosuper-
marktkette wichst weiter. Schubert
mag diese Vorwirtsenergie, be-
schreibt sich selbst als ,,innovativen
Menschen, der gerne Gas gibt™.

Trotzdem sei es manchmal heraus-
fordernd, beim Expansionstempo der
Bio Company mitzukommen, meint
Schubert. ,,Unser Wachstum ist lang-
sam.*“ Die Biomanufaktur geht lang-
fristige Vertrdge mit den Bauern ein.
Und deren Tierbestand wiederum
orientiert sich auch an Flachengro-
Ben und hohen Tierwohlanspriichen.
Thomas Schubert findet dieses orga-
nische, sich aus der regionalen Ver-
wurzelung des Betriebs erkldrende
Wachstum gut. Fiir ihn soll hochwer-
tiges Fleisch etwas Besonderes sein,
ein Qualitdtsprodukt, keine Massen-
ware.

Umso wichtiger ist dem Metzger-
meister deswegen auch, woher und
wie das Fleisch zur Biomanufaktur
kommt. ,,Ich dekliniere unsere Pro-
dukte bis zur Ladentheke durch®, so
Schubert. Holprig wird es da mitun-
ter beim Thema Schlachtung. ,.Da
stehen wir als kleiner Betrieb immer

Die
Nachfrage
nach
regionalem

Biofleisch
wachst.
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hinten an.“ Hinzu kommt, dass im-
mer mehr Betriebe in der Region

das Thema Tiertdtung. Grof3 sei aber
seine Motivation, eine eigene, regio-
nale Schlachtung aufzubauen, sagt
Schubert. Und fiigt verschmitzt hin-

Schubert liebt die Innovation.
Sein nachster Plan: Eme eigene
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schlieBen oder nicht mehr alle Tierar- zu: ,,Wir sind da ganz vorne mit da-
ten annehmen. Die im Betrieb verar- bei.*

beiteten Havelldnder Apfelschweine

werden beim Schlachtbetrieb Emil

Farber in Neuruppin geschlachtet, in

den Grofischlachtbetrieben in Te-

terow und Altenburg, wohin frither

auch Schweine kamen, jetzt blof

regionale Schlachtung auftbauen.

noch die Rinder. Die Biomanufaktur
Eine Entwicklung, die Thomas geht langfristige
Schubert mit Besorgnis betrachtet — Vertrage mit den

Bauern ein.

Deren Tierbestand
wiederum orientiert
sich an Flachen-
groBen und hohen
Tierwohlanspruchen.

und ihn selbst an Losungen feilen
lasst. Der Bau einer eigenen
Schlachtstitte, in Kooperation mit
anderen Investoren, soll eine solche
Ldsung sein. Wann, wo und wie die-
se eigene Schlachtung entstehen
wird, dariiber will Schubert noch
nicht konkret sprechen, bevor nicht
jedes Detail bedacht ist. Zu delikat ist

— Schlachtung und Verarbeitung in Brandenburg |n Brandenburg
ist erkennbar, dass sich die Branche der Schlachtbetriebe hin

zu wenigen, aber sehr groBen Schlachthausern mit hohen Schlacht-
kapazitaten und hohen Auslastungsraten entwickelt. Das mit rund

1 Mio. Schlachteinheiten groBte Fleischzentrum in Brandenburg ist
in Perleberg und gehort zur Vion-Food-Group.

Insbesondere die Anzahl von mittelstandischen und kleinen
Schlachtbetrieben in Brandenburg nimmt deutlich ab. Die
Betreibenden leiden unter Fachkraftemangel und dem fehlenden
Nachwuchs sowie neuen EU-Auflagen, welche mit hohen
Investitionskosten verbunden sind.

Die Branche ist einer extremen Preissensibilitat ausgesetzt.

Es gibt nur wenige regionale Marken und Vermarktungsprogramme,
die sich vom Billigsegment abheben. Dadurch steigt der Wettbe-
werbsdruck enorm, und eine kostengunstige Produktion wird uner-
lasslich. Kleine und mittelstandische Schlachtbetriebe kdnnen mit
den Kostenvorteilen der groBen Schlachtereien nicht mithalten und
schlieBen. Die Notwendigkeit einer regional ausgerichteten
Schlachtstruktur, die sich auch langerfristig durch ein nachhaltiges,
regionales und tierwohlorientiertes Konzept auszeichnet, wird in
Brandenburg immer dringlicher.
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Die Férdergemeinschaft Okologischer
Landbau Berlin-Brandenburg (FOL) e V.
ist die verbands- und unternehmens-
ubergreifende Dachorganisation der
regionalen Biobranche. Der Fokus

des gemeinnutzigen Vereins ist die
Verbraucherinformation: z.B. mit
groBen Bioevents, Publikationen von
Einkaufs- und Erlebnisadressen und
der Herausgabe eines Newsletters.

Weiterhin engagiert sich die FOL
impulsgebend und begleitend fur
neue Strukturen und den Aufbau von
Wertschopfungsketten: wie den An-
bau und die Vermarktung regionalem
BiogemuUses, die artgerechte Huhner-
haltung in fahrbaren Mobilstallen und
die Verarbeitung ganzer Bioweiderin-
der in Berliner Kantinen. Das Netzwerk
macht sich auBerdem fur mehr Bio
in Kita und Schule stark und organisiert
Gemeinschaftsstande auf (Fach-)
Messen.

Zwei Projekte haben die konzepti-
onelle Entwicklung von Beratungs-
modellen fur die Brandenburger Land-
wirtschaft zum Ziel. In einem geht es
um den Naturschutz, im anderen
um die Férderung von Junglandwirten.
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